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Sehr geehrte Damen und Herren,

wir freuen uns, lhnen den Seminarkatalog des IVD Nord for
den Herbst/Winter 2023 prdsentieren zu kdnnen. Wir haben
fUr Sie fast 90 Seminare, Webseminare, Stammtische und Pro-
fitreffen im Angebot, mit denen wir Sie fit fUr Verdnderungen
und neue Herausforderungen in der Immobilienwirtschaft
machen. Bringen Sie sich auf den neuesten Best-Practice-
Stand - und pflegen Sie ganz nebenbei Ihr kollegiales Netz-
werk!

Unser Seminarangebot bietet Ihnen einen Uberblick zu den
wichtigsten Themen fUr Maklerinnen, Verwalterinnen und
Sachversténdige.

Dabei werden Sie vielen der von Ihnen hochgeschdatzten Re-
ferenten wiederbegegnen, die bereits seit Langem fir den
IVD Nord Seminare abhalten, und neue Dozenten kennen-
lernen, die wir fUr dieses Halbjahr erstmals gewinnen konnten
und auf deren Impulse wir uns freuen durfen.

Wenn Sie darUber hinaus Themen vermissen, die Innen wichtig
sind, geben Sie uns gerne einen Hinweis. FUr unsere Mitglieder
haben wir zu ausgewdhlten Themen regelmdaBig kostenfreie
Sprechstundenformate im Angebot und bei Anderungen in
der Rechtsprechung oder Gesetzgebung werden wir Ihnen,
wie gewohnt, auch kurzfristig zusatzliche Veranstaltungen an-
bieten.

Der IVD steht fir eine hohe berufliche Quailifikation und Quaili-
tat - tragen Sie das nach Au3en!

Alle Mitglieder im IVD haben sich verpflichtet, sich stGndig
fachlich fort- und weiterzubilden, stets aktuelles Fachwissen
gegenuber den Kunden bereitzuhalten und sich permanent
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Maria del Carmen Weber
Stellvertretende Vorsitzende und
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und umfassend Uber alle Gegebenheiten wirtschaftlicher
und rechtlicher Natur fUr die AusUbung des Berufes zu infor-
mieren. Der GrofBteil unserer Seminare und Webseminare
erfUllt die Anforderungen nach § 15b der Makler- und Bau-
trégerverordnung (MaBV) und ist somit fUr die gesetzliche
Fortbildungsverpflichtung relevant. DarUber hinaus werden
alle Fort- und Weiterbildungen fUr das Immobilien Weiterbil-
dungssiegel angerechnet. In Kombination mit dem IVD Logo
steht das Siegel fUr Vertrauen und Professionalitét. Nutzen Sie
diese Aus- zeichnung in Ihrer Kommunikation mit (potenziel-
len) Kundinnen und Kunden!

Tagesaktuelle Informationen zu unseren Veranstaltungen er-
halten Sie auf unserer Homepage

www.ivd-nord.de/veranstaltungen

Uber die Sie sich mit wenigen Klicks auch direkt zu den Semi-
naren anmelden kénnen.

lch winsche Ihnen einen nachhalfigen Erkenntnisgewinn aus
unserem Seminarprogramm und viel Freude beim Netzwer-
ken mit Ihren Kolleginnen und Kollegen!



4  Fortbildungsverpflichtung

Hinweise zur gesetzlichen Fortbildungsverpflichtung
und zum Immobilien Weiterbildungssiegel

FUr die Teinahme an einem Seminar oder einer Vortrags-
veranstaltung des IVD Nord erhalten Sie eine Teilnahme-
bestatigung. Mit diesen Zertifikaten kdnnen Sie i. d. R. nach-
weisen, dass Sie der gesetzlichen Fortbildungsverpflichtung
nach § 34c Abs. 2a der Gewerbeordnung in Verbindung
mit § 15b der Makler- und Bautrdgerverordnung nachkom-
men. Auf dem Zertifikat sind die Inhalte gemdaB dem vor-
gegebenen Themenkatalog sowie die Netto-Zeitstunden
ausgewiesen. Die Angabe der Zeitstunden ergibt sich aus
der Seminardauver abzUglich der eingeplanten Pausen.

Der IVD steht seit Jahren fUr eine hohe berufliche Qualifika-
fion und Qualitat. Ein zentrales Anliegen des IVD ist die kon-
finuierliche fachliche Fort- und Weiterbildung seiner Mitglie-
der. Das Immobilien Weiterbildungssiegel des IVD wurde
eingefUhrt, damit IVD-Mitglieder ihre Fortbildungsakfivita-
fen noch besser nach auBen fransportieren kdnnen. Das
IVD Logo in Verbindung mit dem Immobilien Weiterbil-
dungssiegel steht fir Professionalitdt und Vertrauen. Um
eine gleichbleibend hohe Qualitat zu gewdhrleisten, wird
das Immobilien Weiterbildungssiegel jedes Jahr neu verge-
ben und erfordert eine bestimmte Mindeststundenanzahl
Fortbildungs-/Seminarveranstaltungen, die durch das Mit-
glied selbst besucht werden mussen. Weiterbildungsstun-
den von Mitarbeitern kdnnen nicht angerechnet werden.

Ausgewiesen werden auf dem Teilnehmer-Zerfifikat die
IVD-Fortbildungsstunden. 15 absolvierte Fortbildungsstun-
den in einem Kalenderjahr berechtigen Sie als IVD-Mitglied
seit 2021 zum FUhren des Immobilien Weiterbildungssiegels.

Wer kann das Immobilien Weiterbildungssiegel fihren?
Nur IVD-Mitglieder, die satzungsgemdaB berechtigt sind, das
IVD-Logo zu fUhren, dirfen nach ErfUllung der entspre-
chenden Voraussetzungen auch das Immobilien Weiterbil-
dungssiegel tragen.

Um Ihr aktuelles Zertifikat freizuschalten, mUssen Sie jeweils
im Vorjahr ausreichend Fortbildungen absolviert haben. Es
steht Innen dann ab dem 1. Januar des folgenden Jahres
zum Download bereit.

Wie werden besuchte Fortbildungen anerkannt?

Gehen Sie in den passwortgeschitzten Mitgliederbereich
der IVD-Homepage auf www.intern.ivd.net/login/ zu ,,lhre
Daten" | ,Immobilien-Fortbildungs-Zertifikat* und wdahlen
Sie das Jahr aus, in dem Sie die Fortbildung besucht ha-
ben. Laden Sie dann Ihre Weiterbildungszertifikate einzeln
als PDF oder Bilddatei hoch. Dadurch werden die Zertifika-
te lhrer Mitgliedsakte hinzugefigt. Wenn Sie 15 Bildungs-
stunden erreicht haben, liegt ab dem 1. Januar des kom-
menden Jahres in lnrem Mitgliederbereich das Immobilien
Weiterbildungssiegel fUr Sie zum Download bereit.

IMMOBILIEN
WEITERBILDUNGS
SIEGEL \
ok E e

Weitere Informationen

k) www.ivd.net/fortbildungssiegel



Abwicklung und Teilnahmebedingungen

1

Anmeldungen sind online oder im Ausnahmefall per
E-Mail vorzunehmen.

Nach erfolgreicher Anmeldung zu einer Seminarveran-
staltung erhalten Sie von uns eine Anmeldebest&tigung
sowie eine Rechnung zur Begleichung. Die Seminarge-
bUhren verstehen sich zuziglich der gesetzlich gelten-
den Mehrwertsteuer. Es gilt das Zahlungsziel, das auf
den jeweiligen Rechnungen angegeben ist. Bitte ge-
ben Sie die korrekte Rechnungsadresse an. Das nicht
von uns verursachte Umschreiben von Rechnungen
wird mit € 15,00 netto berechnet.

Sollte uns ein gultiges SEPA-Lastschriffmandat vorliegen,
werden wir die anfallenden SeminargebuUhren von Ih-
rem Konto abbuchen.

Die Preise fUr Mitglieder gelten auch fUr alle Mitarbeiter
aus IVD-Mitgliedsfirmen, sofern die Rechnung auf das
Mitgliedsunternehmen ausgestellt wird.

Auszubildende aus Mitgliedsfirmen und [VD-Junioren-
mitglieder sind bei den Abendseminaren von den Kos-
ten befreit. Sollten angemeldete Auszubildende und
Juniorenmitglieder bei Abendseminaren unentschul-
digt fehlen, und dies gilt auch im Krankheitsfall, werden
die Ausbildungsfirmen oder die Juniorenmitglieder je-
weils mit einem Betfrag von € 25,00 netto belastet. Wir
bitten um Angabe einer Kontaktperson fUr die Anmel-
dungen lhrer Auszubildenden.

Im Teilnahmepreis ist folgende Verpflegung enthalten:

» Stammtische/Profi-Treffen in Hamburg:
Tagungsgetrénke sowie ein Mittagsimbiss

» Halbtagsseminare: Tagungsgetranke sowie eine
Kaffeepause

« Ganztagsseminare: Tagungsgetrdnke sowie zwei
Kaffeepausen und ein Mittagsimbiss

Seminarunterlagen werden vor Ort bereitgelegt bzw.
nach der Veranstaltung per E-Mail zugeschickt. Die
Webinare werden meist aufgezeichnet. Der Videomit-
schnitt und die Teilnehmerunterlagen werden zum
Download auf der Webinarplattform zur Verfugung ge-
stellt.

Bei Abmeldungen fUr Abendseminare, Immobilientreffs
und Stammtische ist nach erfolgter Rechnungsstellung
eine kostenfreie Stornierung nicht mehr méglich. Eben-
so wenig kdnnen Gutschriftouchungen auf andere Se-
minarveranstaltungen vorgenommen werden.

Ersatzpersonen kdénnen selbstversténdlich teilnehmen,
wobei allerdings Auszubildende fUr Auszubildende und
zahlende Teilnehmer fUr zahlende Teilnehmer einge-
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Teilnahmebedingungen 5§

setzt werden mUssen. Bei den Tages- und Halbtagesse-
minaren werden bei Stornierung folgende bereits ge-
zahlten Betfrdge zurUck erstattet:

bis 28 Tage vor Beginn
bis 21 Tage vor Beginn
bis 14 Tage vor Beginn
bis 7 Tage vor Beginn

100 % Erstattung
75 % Erstattung
50 % Erstattung
20 % Erstattung

Danach ist eine RUckerstattung nicht mehr moglich.
Das gilt auch im Krankheitsfall. Ersatzpersonen kénnen
benannt werden. Abmeldungen sind dem Veranstalter
stets schriffich mitzuteilen. Dem Anmelder wird der
Nachweis gestattet, dass ein Schaden nicht entstan-
den oder niedriger als die Pauschale ist.

Wir behalten uns vor, die Veranstaltung wegen zu
geringer Nachfrage oder aus sonstigen wichtigen, von
uns nicht zu vertretenden Grinden (z. B. pldtzliche Er-
krankung des Referenten, hdhere Gewalt) abzusagen.
Bereits von lhnen entrichtete Teiinahmegeblhren wer-
den zurUckerstattet. Weitergehende Haftungs- und
Schadenersatzanspriche sind ausgeschlossen. Bitte
beachten Sie dies auch bei lhrer Buchung von Flug-
oder Bahntickets.

Jeder Teilnehmer erhdlt eine Teilnahmebestatigung
eine Woche nach der Veranstaltung per E-Mail an die
bei der Anmeldung angegebene E-Mail-Adresse. Die
Angabe der Zeitstunden ergibt sich aus der Seminar-
dauer abziglich der eingeplanten Pausen.

Anderungen bei den Seminaren bleiben dem VD Nord
vorbehalten.

Der Gerichtsstand ist Hamburg.

Unsere Veranstaltungen werden fotodokumentiert. Das
Bildmaterial wird gegebenenfalls fuor Dokumentations-
zwecke sowie im Rahmen der Presse- und Offentlich-
keitsarbeit des IVD Nord eingesetzt.



6 VeranstaltungsUbersicht

Seminare

Ort Datum/Uhrzeit Titel/Referent MVS Stunden Seite
Verhandlungsexperte werden: Ein Chefworkshop fir Immobilienmakler
12.09.23 L
Hamburg 10:00-17:00 zur Durchsetzung der vollen Innenprovision 55 15
’ ’ Andreas Hubert
Bremen 13.09.23 Vergebene Torchancen - Effizienz trainieren ° 50 1%
10:00 -18:00 Werner Schélgens ‘
11.10.23 WEG Update °
Hamburg | 17,00 -18:30 Dr. Matthias Loffler ' 2
12.10.23 WEG in der Praxis °
Hamburg 1 16.00-17:00 Dr. Matthias Lafler o 2
Home-Staging als Marketingwerkzeug - Mit minimalem Aufwand
07.11.23 R
Hamburg 09-00 —13:00 zum maximalen Effekt 35 27
’ ’ Madeleine von Beckerath
Hannover 09.11.23 Strategien fiir schwer verkdaufliche Immobilien o 85 29
10:00 -17:00 Axel Kloth ¢
Hambur 16.11.23 Alle Jahre wieder - Schimmel ist vermeidbar ° 35 30
9 10:00 -17:00 Johannes Zink ‘
05.12.23 Aktuelles Mietrecht - Update 0
15
Hamburg ) 4700 -18:30 Prof. UIf Borstinghaus 4
06.12.23 Aktuelles Mietrecht 0
15
Hamburg | 5900 -16:00 Prof. UIf Borstinghaus &
Webinare
Ort Datum/Uhrzeit Titel/Referent MVS Stunden Seite
. 27.07.23 Workshop: Das Erbbaurecht @
Online 10:00-17:00 Bernd Lemke 2 10
Online 31.07.23 Die unterschiedlichen Flachenberechnungen @ 13 10
18:00 -19:30 Andreas Habath ¢
Online 28.08.23 Die 5 haufigsten Fehler in der Immobilienbewertung o 3 n
18:00 -19:30 Andreas Habath ‘
Ungewohnliche aber lukrative Auftraggeber gewinnen und deren
. 29.08.23 . .
Online 15:00 -16:30 besondere Anforderungen erfolgreich abwickeln 15 1
’ ’ Martin Kausch
Online 29.08.23 Intensivkurs Architekturgeschichte Teil 3 @ - 12
18:00 -20:00 Dr. Udo Felbinger :
Online 31.08.23 Neves aus Wohn- und Gewerbemietrecht @ 90 12
10:00 -11:00 Ricarda Breiholdt ‘
Online 05.09.23 So bleibst du dauverhaft mit Eigentimern in Verbindung ° 03 13
10:00-11:30 Jan Kricheldorf ‘
. 06.09.23 10 Rechtsfragen zum Exposé
Online 10:00-11:30 Sven Johns 0o 18 13
Online 07.09.23 Elevator Pitch - die erfolgreiche Selbstprdasentation in 60 Sekunden @ 13 14
10:00 -11:30 Saskia Rutner ‘
. 08.09.23 Mitarbeiterschulung Datenschutz @
Online 10:00-11:30 Eric Drissler ' 14
. 12.09.23 Brandschutz in der Praxis @
2,0
Online 10:00 -12:00 Primus Spiegelhalter 15
Online 14.09.23 Wer fragt, fihrt. Wie Sie Ihre Kunden spielerisch von sich Gberzeugen @ > 16
10:00-11:30 Constantin Decker ‘
. 19.09.23 Agiles Selbstmanagement @ 2
Online 09:00-17:00 Lars Baus 17
Online 25.09.23 Modernisierungskosten einfach kalkulieren Q 3 17
18:00 -19:30 Andreas Habath ‘
. 26.09.23 Das ,grine Dach* @
45
Online 10:00 -14:30 Bernd Lemke 18
Online 27.09.23 Abmahnungen vermeiden - die 10 hdufigsten Stolperfallen im Blick! ° 20 18
14:00-17:30 Jennifer Beal :
Online 05.10.23 Fladchen zu Bauland machen ° - 19
10:00 -12:00 Primus Spiegelhalter :
Online 05.10.23 Rhetorik in der Abschlussphase des Immobilienverkaufs ° -, 19
14:00 -18:00 Werner Scholgens :
Online 06.10.23 Update zum Thema Datenschutz @ 8 20

10:00-11:00

Eric Drissler




Webinare

VeranstaltungsUbersicht
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Ort Datum/Uhrzeit Titel/Referent MVS Stunden Seite
Online 09.10.23 Mit der Markistudie als Bewertungsinstrument zum Alleinauftrag @ 3 20
18:00 -19:30 Andreas Habath ‘
Online 11.10.23 Kurzvideo Marketing: 5 Tipps fir Instagram Reels mit ViralitGtspotenzial fir Makler ° 5 21
10:00-11:30 Giulia Fioriti ‘
. 12.10.23 Exposé 2.0: Was der Kaufermarkt verlangt 0
Online 10:00-11:30 Bernhard Hoffmann 8 2
WEG Meets Baurecht: Der WEG Verwalter und die Abnahme
. 17.10.23 X . ..
Online . . des Gemeinschaftseigentums vom Bautrdger 15 23
10:00-11:30 X .
Kai-Peter Breiholdf
. 17.10.23 Intensivkurs Architekturgeschichte Teil 4 @
2,0
Online 18:00 -20:00 Dr. Udo Felbinger e
Die Maklerpflichten nach dem Gebdudeenergiegesetz (GEG) -
. 18.10.23 . . .
Online . . Energieausweis & Co. im Maklerrecht 15 24
10:00-11:30
Sven Johns
Online 19.10.23 Totenwohnungen - ein roter Faden; Eine Tatortreinigerin kiart auf @ 13 25
10:00-11:30 Franka Mantei ‘
. 25.10.23 Fallen im Umgang mit Mietern @
Online 10:00 -12:00 Laura Eckert-Rinallo =0 %
. 02.11.23 Typische Fehler im Gutachten @
Online 10:00-11:30 Stephanie Schéfer 18 2%
Online 07.11.23 Wenn der Mieter nicht zahlt und was Vermieter dagegen tun kénnen @ o 97
10:00 -12:00 Laura Eckert-Rinallo :
Online 08.11.23 Besser schreiben: Briefe und E-Mails @ 13 28
10:00-11:30 Dr. Cathrin Christoph ‘
. 09.11.23 Bestandsschutz in der Praxis @
2,0
Online 10:00 ~12:00 Primus Spiegelhalter %
. 13.11.23 Wertermittlung von Eigentumswohnungen @
Online 18:00-19:30 Andreas Habath ' %0
. 14.11.23 Aktive Stressbewdltigung @ 0
Online 10:00 -12:00 Lars Baus 30
Online 14.11.23 Zielgruppen fir Mikrowohnungen und moderne Wohngemeinschaften @ 13 31
16:00-17:30 Dr. Joelle Zimmerli ‘
. 15.11.23 Die digitale Revolution im regionalen Wettbewerb @
Online 10:00 -12:00 Irene Woike =0 31
. 16.11.23 Immobilienkaufvertrdge - selbst verstehen und optimal vorbereiten °
eills 15:00 -17:00 Martin Kausch =0 =
. 21.11.23 Update Maklerrecht °
Online 10:00 - 11:00 Ricarda Breiholdt " 3
Online 22.11.23 Aktuelle Herausforderungen im Wettbewerbsrecht @ 03 34
10:00-11:30 Leif Peterson ‘
. 23.11.23 Komm' auf den Punkt: Wirkungsvoll argumentieren @
Online 10:00-11:30 Saskia Rutner " 34
. 28.11.23 Digitale Kaltakquise °
Online 10:00-11:30 Jan Kiicheldorf i %
29.11.23 Bautechnisches Wissen fir Immobilienverwalter, Immobilienkaufleute
Online AT und Nichttechniker vom Fundament bis zur Dachpfanne 0 45 35
10:00 -16:00 X
Gotthard Grieseler
. 01.12.23 Mitarbeiterschulung Datenschutz @
Online 10:00-11:30 Eric Drissler 18 £
Online 04.12.23 Die Maklerformel nach der neuen ImmoWertV21 o P 3
18:00 -19:30 Andreas Habath ‘
Online 07.12.23 Rechtlich fit fir das néchste Jahr @ 90 38
10:00 -11:00 Ricarda Breiholdt ‘
Online 11.12.23 Bewerten in dynamischen Immobilienmdrkten @ 3 38
18:00 -19:30 Andreas Habath ‘
. 12.12.23 Diese Daten werden zum Jahresende 2023 gel6scht - DSGVO und Immobilienbiro
Online 15 39
13:00 -14:30 Sven Johns
M = Makler V= Verwalter §=Sachverstdndige § 15b (MaBV) = Anerkannte FortbildungsmaBnahme




Stammtische und Profitreffen
(Hambug

06.09.23 Hausverwalter-Stammtisch

11:30-14:30 Sabine Kélin-Daase, Tom Gladigau, Lars Grinewald, Yves Schade
13.09.23 Makler-Stammtisch

11:30-14:30 Simone Foth, Britta Rolle, Tim Friedrichsen, Andreas Sonnek
02.11.23 Sachverstandigen-Stammtisch

11:30 -14:30 Mathias Vieth

08.11.23 Gewerbeimmobilien-Stammtisch

11:30 -14:30 Hubert Gottwald

15.11.23 Hausverwalter-Stammtisch

11:30-14:30 Sabine Koélin-Daase, Tom Gladigau, Lars Grinewald, Yves Schade
22.11.23 Makler-Stammtisch

11:30 -14:30 Simone Fofth, Britta Rolle, Tim Friedrichsen, Andreas Sonnek

Mecklenburg Vorpommern

120823 Torn et | A semeder

mom e

19.09.23 'E’:L“;:;bgz:f;:lﬁen in Stolpe

17.10.23 L’er;cl‘)ljllierrL-c‘Slfcmmﬁsch in Wismar

12.12.23 IVD-Nord-Weihnachtsessen in Schwerin
Bert Zatloukal

Schleswig-Holstein

mam e




Stammtische 9

Stammtische und Profitreffen

07.09.23 IVD-Bu'smess-Lunch in Leer
Arne Pistoor
Immobilien-Stammtisch in Hannover
et Wilhelm K. Kunze
Immobilientreffen in Goéttingen
26.09.23 Michael Lauterberg
Makler- und Verwalterireffen in Osnabriick
10.10.23 ) )
Sabine Knabe-Vieler
11.10.23 Immoblllen-Proﬁ-Runde in Braunschweig
Dirk Teckentrup
IVD-Business-Lunch in Winsen
[ Bernd C. Oertzen
12.10.23 Makler- und Verwaltertreffen in Oldenburg
Jan Meyer
21.11.23 IVD-Weihnachtsessen in Gottingen
o Michael Lauterberg
05.12.23 Immoblllen-Siammilsch (Griinkohlessen)
Wilhelm K. Kunze
06.12.23 In_nmoblllen-Proﬁ-Runde (Entenessen)
Dirk Teckentrup
07.12.23 IVD-Advents-Lunch in Oldenburg
Jan Meyer
IVD-Weihnachtsessen in Osnabrick
[ Sabine Knabe-Vieler

NORD EM.
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bis 31.07.2023

0%

D
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AURALLE:
SEMINARBUCHUNGEN!

Jetzt buchen:

www.ivd-nord.de/veranstaltungen



10 Fachseminare

Workshop: Das Erbbaurecht Termin

Do., 27.07.2023, 10:00 - 17:00 Uhr

Die Vergabe von Erbbaurechten kann sich oftmails als eine sinnvolle Al- Veranstaltungsort
fernative zur VerduBerung von GrundstUcken darstellen. Mit dem Erb- An Ihrem Schreibtisch

baurecht kénnen auch gezielte Anforderungen an den Grund und Bo-
Teilnehmerpreis pro Person

IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 189,00 €
Nicht-Mitglieder: 289,00 €

den umgesetzt werden. Zur Durchsetzung dieser Interessen eignen sich
individuell gestaltete Erbbaurechte vielfach ganz hervorragend.

Sie werden mit dem gesetzlichen Inhalt des Erbbaurechts und den
verfraglichen Gestaltungsmoéglichkeiten vertraut gemacht. Ebenso
werden sie fundierte Kenntnisse Uber das Rechtsinstitut Erbbaurecht er-
langen und einen Eindruck davon erhalten, wie flexibel Erbbaurechte

Referent:

zur Regelung konkreter Sachverhalte und zur Durchsetzung individueller
gelung 9 Bernd Lemke

Interessen eingesetzt werden kdnnen.
Jurist und Betriebswirt,
Inhalte:

* Begriff und gesetzlicher Inhalt des Erbbaurechts

Fachautor

* Abgrenzung zu anderen Eigentumsformen und Rechten
an Grundsticken
* vertraglicher Inhalt des Erbbaurechts
¢ das rechtliche Schicksal des Erbbaurechts von seiner Begrindung

Uber die Ubertragung und die Belastung bis zur Beendigung
* besondere Gestaltungsformen des Erbbaurechts
» die Gegenleistung fUr das Erbbaurecht

DO :: ©

Die unterschiedlichen Termin
0 Mo., 31.07.2023, 18:00 — 19:30 Uhr
Flachenberechnungen

Veranstaltungsort

Alles ist relativl Besonders wenn es um Fldichenermittiungen fir Immo- An lhrem Schreibtisch

bilien geht. Ein undurchsichtiger ,,Dschungel" an Gesetzen, Verordnun- Teilnehmerpreis pro Person
gen und DIN-Vorschriften sowie die unterschiedlichen Fldchenarten und IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59.00 €
Fl&dchendefinitionen kénnen schnell schlaflose Nachte bereiten. In die- Nicht-Mitglieder: 109,00 €
sem Workshop machen wir Schluss mit der Verwirrung. Lernen Sie, wie

Sie Wohnfldche, Nutzfldche, Geschossfldche und Brutto-GrundfiGche

spielend auseinanderhalten und wie Sie diese richtig berechnen. AuBer-

Referent:

Andreas Habath

dem wissen Sie, welche Abweichungen bei der Immobilienbewertung
zU beachten sind. Sie sind besten gewappnet und verbliffen Ihre Kun-

den mit Fachkompetenz.
Diplom Immobilienwirt (EIA),

Zertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)

Inhalte:
¢ Die Wohnfldche und ihre vielen Gesichter
* Nutzfldche ein Begriff mit vielen Halbwahrheiten

¢ Geschossfladche oder wertrelevante Geschossfléiche?
e WOoFIV versus DIN 283
¢ Die Brutto-Grundfliche nach DIN 277 oder ImmoWertV?e



Die 5 haufigsten Fehler in der
Immobilienbewertung, die Sie ab
sofort vermeiden

Die marktkonforme Kaufpreiseinschatzung ist die Paradedisziplin des er-
folgreichen Immobilienmaklers. Zudem sehen die Gerichte den Makler
bei der ,richtigen” Marktpreiseinschdtzung in der Plicht. Vermeiden Sie
daher die gréBten Fehler in der Wertermittiung und minimieren Sie Ihr
Haftungsrisiko. Das Themengebiet der Bewertung ist sehr umfassend mit
Uber 10.000 Seiten an Fachliteratur. Da sind Fehler vorprogrammiert. Hin-
zukommen unzdhlige Bewertungstools und Preisdatenbanken, die dem
Makler viel versprechen und meist wenig halten. Lernen Sie die Gesamt-
systematik der Wertermittlung kennen und ermitteln Sie zukUnftig selbst-
stéindig marktrealistische Kaufpreise, um sich als echter Experte in lhrer
Region zu etablieren.

Inhalte:

* Der falsch verstandene Bodenrichtwert

* Kosten versus Wert

¢ Die groBe Mietenlige (Marktmiete/ortsUbliche Miete)

* Verkehrswert oder Marktwerte Wo geht es zum Kaufpreis?

* Welche Formel stimmt: 3 Verfahren = 3 Ergebnisse oder 1 Kaufpreis?

Ungewohnliche, aber lukrative
Auftraggeber gewinnen und deren
besondere Anforderungen
erfolgreich abwickeln

Seit EinfGhrung der neuen Provisionsregelung Ubernehmen viele private
EigentUmer die leichten Verkdufe selber und fUr Immobilienmakler wird es
immer schwerer neue Verkaufsauftrdge zu generieren. FUr Immobilienmak-
ler bleibt nur der Rest Gbrig. Deswegen empfiehlt es sich, auf neue Auftrag-
geber mit speziellen Anforderungen zu konzentrieren. Dabei ist es fUr einen
Makler wichtig, professionell mit den Besonderheiten in der Abwicklung um-
zugehen. In diesem Webinar werden die besonderen Auftraggeber, wie zum
Beispiel Berufsbetreuer, Erbengemeinschaften, Nachlassverwalter, Insolvenz-
verwalter besprochen, die hdufig fur Gerichte arbeiten. Es wird auch die Ab-
wicklung des Sonderfalls Erbbaurecht vorgestellt. Der Schwerpunkt liegt auf
den Abwicklungsanforderungen der einzelnen Gruppen und der Besonder-
heitenim Verkaufsablauf. Z.B. spezielles Reporting, Gutachtenerfordernis, Ein-
satz von Anderkonten, nachtrégliche gerichtliche Zustimmungen, zeitiche
Verzégerungen, nachirégliche Genehmigungen im Ausland und weiteres.
Ein weiterer Schwerpunkt liegt auf der praktischen Abwicklung. Hemr Kausch
berichtet aus seiner umfangreichen Praxis auf diesem Gebiet und geht in-
fensiv auf die einzelnen Fdlle ein. Nach dem Webinar haben Sie ein Hand-
lungsschema fUr zukUnftige eigene Verk&ufe mit diesen Verkdufergruppen.

Fachseminare 11

Termin
Mo., 28.08.2023, 18:00 — 19:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Andreas Habath

Diplom Immobilienwirt (EIA),
Zertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)

Termin
Di., 29.08.2023, 15:00 — 16:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Martin Kausch

Diplom Immobilienwirt (EIA),
Lertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)
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Intensivkurs Architekturgeschichte
Teil 3 — Baukunst des Klassizismus
und des Historismus

Dieser eigens fur die Immobilienwirtschaft entwickelte Intensivkurs ver-
mittelt Wissen Uber alle wichtigen Architekturepochen von der Antike
bis zur Moderne. lhre Kenntnisse Uber Baustile und ihre Ornamente kén-
nen Sie gerzielt als Vorteil bei Akquise und Vermarktung historischer Im-
mobilien einsetzen. Das individuelle Potential eines Objekts kommt mit
fundierten Informationen Uber seine Geschichte erst richtig zur Geltung.
Inre Kunden werden Ihre Fachkompetenz und den Mehrwert eines Alt-
baus zu schatzen wissen.

Inhalte:

* Baustile von der Antike bis in die 1980er Jahre

* Historische Baumaterialien

¢ Ornamente und Stilelemente

¢ Hochwertige Seminarunterlage als Handbuch fir den
taglichen Gebrauch

¢ Sonderteil: Historische Wohnung 1891/92

Neuves aus Wohn- und
Gewerbemietrecht

In dieser Veranstaltung werden die wichtigen und gdngigen Probleme
der Praxis im Bereich des Wohn- und Gewerberaummietrechts behan-
delt. Die Referentin zeigt auf, worauf Sie bei Abschluss und Beendigung
des Mietvertrages achten muissen und was rechtlich zuldssig ist und was
nicht. Besonderes Augenmerk wird hierbei auf die akfuelle héchstrich-
terliche Rechtsprechung gelegt, die fUr jeden Vermieter, Verwalter und
Makler zu beachten ist.

Termin
Di., 29.08.2023, 18:00 — 20:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter:
Nicht-Mitglieder:

89,00 €
139.00 €

Referent:
Dr. Udo Felbinger

Kunsthistoriker

DO :: ©

Termin
Do., 31.08.2023, 10:00 — 11:00 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter:
Nicht-Mitglieder:

49,00 €
99.00 €

Referentin:
Ricarda Breiholdt

Partnerin bei Breiholdt Voscherau
Immobilienanwdlte,
Fachanwdltin fir Miet- und
Wohnungseigentumsrecht,
Rechtsberaterin im IVD Nord



So bleiben Sie daverhaft mit
EigentUmern in Verbindung

After Sales Marketing ist eigentlich die einfachste Form der Akquise, da
sich die Kunden schon von euren Fahigkeiten Uberzeugen konnten. Wie
gelingt es aber dauerhaft dranzubleiben mit Themen, die EigentUmer
wirklich interessieren. Eure Expertise zeigt sich in vielen Facetten. Ich zei-
ge euch, wie man Erfolgsgeschichten erzdhlen kann, wie EigentUmer
up to date bleiben Uber automatisierte regelmdaBige Bewertungen und
Echtzeit-Marktdaten.

10 Rechisfragen zum Exposé

Das Exposé als Grundlage fir die Haftung des MaklerbUros. Haben Sie
sich schon einmal Gedanken darlber gemacht, dass das Exposé die
wichtigste Quelle fUr die spatere Haftung des MaklerbuUros oder fir die
Verwirkung der Maklerprovision ist2 Genau darum geht es in diesem We-
binar. Wir zeigen lhnen, wie Sie die wichtigsten Haftungsquellen im Expo-
sé vermeiden und welche Formulierungen das Expose rechts'sicherer”
machen. Deshalb hat Rechtsanwalt Sven R. Johns 10 Rechtsfragen zu
lhren Exposees zusammengestellt, die zu Maklerhaftung oder zur Ver-
wirkung der Maklerprovision fUhren kénnen. Freuen Sie sich auf einen
Crash-Kurs zum Recht der Exposees.

Inhalte:

e Haftfung aus dem Exposé

e Verwirkung der Provision nach falschen Exposéangaben
* Haffungsfreizeichnung kompliziert

e Fehlerquellen Exposé

Fachseminare 13

Termin
Di., 05.09.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Jan Kricheldorf

Inhaber Wordliner GmbH,
Maklerversteher & Digitalexperte

ADCAIN

Termin
Mi., 06.09.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Sven R. Johns

Rechtsanwalt
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Elevator Pitch — die erfolgreiche
Selbstprasentation in 60 Sekunden

Das Selbstmarketing beginnt fur Immobilienvermittler bereits im Alltag,
beruflich und privat. Die erste Begegnung mit potenziellen Kunden oder
Geschdaftspartnern entscheidet oft Uber die Sympathie und die Ein-
schatzung der Kompetenz. Wie schaffen Sie es, Gesprdchspartner in
kurzer Zeit fUr sich, Ihr Business oder lhre Idee zu begeistern?g Der Elevator
Pitch ist eine pradgnante Kurzvorstellung, mit der man in jedem Kennen-
lern-Gesprach wahrend der Dauer einer Aufzugfahrt erkl@ren kann, wer
man ist und was man beruflich macht. Der Pitch sollte zwischen 30 und
60 Sekunden dauern und gut strukturiert sein. In diesem Webinar erfah-
ren Sie, wie Sie mit einer klaren Strategie in kurzer Zeit |hre Gesprdchs-
partner oder Zuhorer von einem Projekt, einem Anliegen oder lhrer Per-
son Uberzeugen kénnen.

Inhalte:

e Warum Elevator Pitch?2 Sinn und Zweck der Prasentations- und
Verkaufstechnik

¢ Eine Botschaft haben und eine Gesprdachsstruktur verfolgen

¢  Wie man komplexe Sachverhalte auf das Wesentliche reduziert

¢ Stimme und Kérpersprache positiv einsetzen

* Mit Authentizitat Gberzeugen

Mitarbeiterschulung zum Thema
Datenschutz

Das Sensibilisieren aller Mitarbeiter zum Thema Datenschutz und Ver-
sorgen mit dem notwendigen Know-How ist von enormer Bedeutung.
Nur so kann der Verantwortliche sicherstellen, dass die Vorgaben der
DSGVO und andere gesetzlichen Regelungen zum Datenschutz einge-
halten werden.

Das Kernthema dieses Webinars ist es, das Grundverstdndnis fir den kor-
rekten Umgang mit personenbezogenen Daten zu vermitteln und den
Mitarbeitern die notwendige Sicherheit zu geben.

Das Webinar richtet sich daher gerade an die Unternehmen die keinen
eigenen Datenschutzbeauftragten benannt haben, der diese Aufgabe
gemaB Art. 39 (1) b DSGVO Ubernimmt und wir daher mehrfach jéhrlich
durchgefihrt, um auch neuen Mitarbeitern schulen zu lassen.

Inhalte:

¢ Grundlagen des Datenschutzes

* Umgang mit personenbezogenen Daten

* Betroffenenrechte

¢ Rechte und Pflichten fUr Verantwortliche und Mitarbeiter

Termin
Do., 07.09.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referentin:
Saskia Rutner

Kommunikationswissenschaftlerin
(M.A.)/-trainerin, Schauspielerin,
Sprecherin

DOO i: ©

Termin
Fr., 08.09.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Eric Drissler

GeschdaftsfGhrer, externer
Datenschutzbeauftragter

DOO i: ©



Brandschutz in der Praxis

Ein Brand stellt immer ein schweres Ereignis dar. Deshalb ist es notwen-
dig, der Entstehung eines Brandes und der Ausbreitung von Feuer und
Rauch vorzubeugen und bei einem Brand die Rettung von Menschen
und Tieren sowie wirksame Loscharbeiten zu erméglichen.

Das Webinar vermittelt wichtige Grundlagen in der Planung und Umset-
zung der notwendigen Schutzziele. Die richtige Einordnung in Gebdu-
deklassen, Definieren von Rettungswegen, Eigen- und Fremdrettung,
wirksame Loéscharbeiten vom Konzept bis zur AusfUhrungsplanung.
Weiterhin werden die Themen zu Brandverhalten von Baustoffen und
Bauarten sowie bauaufsichtliche Anforderungen zu Bauteilen und Bau-
arten eingehend besprochen.

Inhalte:

* Bestimmung der Gebd&udeklasse

e Brandverhalten von Baustoffen und Bauteilen
¢ Anforderungen an Bauteile und Bauarten

e 1.und 2. Rettungsweg

¢ Bauaufsichtliche Begriffsbestimmung

Verhandlungsexperte werden:

Ein Chefworkshop fur Immobilien-
makler zur Durchsetzung der vollen
Innenprovision

Tauchen Sie ein in unseren inspirierenden Chefworkshop zur Durchset-
zung der vollen Innenprovision! Erleben Sie eine intensive Schulung, die
Ihnen die Werkzeuge und Techniken liefert, um lhre Verhandlungsf&hig-
keiten auf ein neues Level zu bringen und erfolgreich die volle Innen-
provision fUr lhre herausragenden Dienstleistungen zu erzielen. In einem
energiegeladenen Umfeld werden wir gemeinsam daran arbeiten, um
Strategien zu entwickeln, Widersténde zu Uberwinden und Ihre Position
zu stdrken.

Dieser Chefworkshop ist eine auBergewdhnliche Gelegenheit fur Immo-
bilienmakler, ihre Verhandlungsfdhigkeiten zu entfesseln und die volle
Innenprovision mit Leidenschaft zu fordern. Treffen Sie Gleichgesinnte,
teilen Sie Ihre Erfahrungen und profitieren Sie von wertvollem Feedback.
Bringen Sie Ihr Geschdaft auf die ndchste Stufe und werden Sie zum
Vorreiter in Ihrer Branche. Seien Sie dabei und lassen Sie lhre Erfolgsge-
schichte beginnen!

Fachseminare 15

Termin
Di., 12.09.2023, 10:00 — 12:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €
Nicht-Mitglieder: 139,00 €

Referent:
Primus Spiegelhalter

Dipl.-Ing. Architekt und
Bausachverstandiger

DOO :: ©

Termin
Di., 12.09.2023, 10:00 — 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
Reichshof Hamburg, Kirchenallee 34-36,
20099 Hamburg

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 349,00 €
Nicht-Mitglieder: 449,00 €

Referent:
Andreas Hubert

Immobilienmakler, EigentUmer
und GeschdaftsfUhrer Immobilien
Center Aalen
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Vergebene Torchancen - Termin
o o o Mi., 13.09.2023, 10:00 — 18:00 Uhr
Effizienz trainieren

Veranstaltungsort
Intercity Hotel Bremen, Bahnhofsplatz 17-18,
28195 Bremen

Ja, wie viele TorschUsse bendtigen wir, bis mal wieder ein Ball im Netz zap-
pelte Im Grunde wissen wir, dass wir nur immer wieder schieBen mussen,
um zu gewinnen. Aber was ist, wenn der Gegner diese vielen Schusse Teilnehmerpreis pro Person
nicht zul@sste In Zukunft wird es darauf ankommen, die Effizienz zu trainie- IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 279,00 €
ren. Wie oft haben wir erlebt, dass sich ein Team abgequdlt hat und der Nicht-Mitglieder: 379,00 €
Gegner in der lefzten Minute das Siegtor geschossen hat?

Auch im Immobilienverkauf sind die Zeiten harter geworden. Die Anzahl

der Interessenten, die trotz der gestiegenen Zinsen, der gestiegenen Ener-

giekosten, derim Vergleich zu den 2010-er Jahren verdoppelten Grunder- Referent:

werbsteuer, der gestiegenen Materialpreise usw. eine Immobilie erwertben Werner Scholgens
wollen und kénnen, ist gesunken. Das heiBt fUr uns, dass wir ofter treffen

mUssen, weil jeder Schuss, der nicht frifft, Existenz bedrohend sein kann. Spezialist fr Trainings und

Lassen Sie uns darber reden, wie wir die Trefferquote erhdhen, wie wir Seminare in der Immobilien-

die individuelle Torjigerqualitat verbessern, wie wir aber vor allen Dingen branche

unsere Einstellung zu unserem “Sport* genauer unter die Lupe nehmen.

Inhalte:

* Argumentation nach Bedarfsermittiung

* Einwandbehandlung bei der Besichtigung

* Wir verkaufen keine Fakten, sondern Nutzen fUr den Kdufer

* Verbale und nonverbale Kommunikation bei der Présentation
unseres Objektes

¢ Die einzig richtige Reihenfolge bei der Besichtigung

* ZUndende Vor-Abschlussformulierungen fur jeden Kundentyp

* Empfehlungsmanagement als Paradedisziplin

* Rhetorische Sicherheit und dialektische Fairness

60 (&3

Wer fragt, fuhrt. Wie Sie lhre Kunden Termin
o o . oo Do., 14.09.2023, 10:00 — 11:30 Uhr
spielerisch von sich uberzeugen

Veranstaltungsort

In 90 Minuten erhalten Sie einen vertieften Einblick in die Welt der Rhe- An Ihrem Schreibtisch

torik. Erfahren Sie mehr Uber bewdhrte Kommunikationsmodelle, Ver- Teilnehmerpreis pro Person
handlungstaktfiken und der Kunst der freien Rede. Im interaktiven Aus- IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59.00 €
tausch gewinnt ein jeder neue Impulse fir den beruflichen wie privaten Nicht-Mitglieder: 109,00 €
Alltag. Jedem Teilnehmer wird genigend Raum geboten, Fragen zu

stellen und sich einzubringen.

Referent:
Constantin Decker, MBA
r a ﬁ
N f GeschdaftsfUhrer, Diplomierter

FUOhrungs- und Personlichkeits-
coach und Immobilienfachwirt
(IHK/EBZ)

15 (&I




Agiles Selbstmanagement

Sie lernen in diesem infensiven Online-Training, mit dem stetig steigen-
den Workload in einer zunehmend digitalisierten Arbeitswelt umzuge-
hen und lhre Zeit zur Aufgabenbewdltigung sinnvoll und effektiv zu nut-
zen - auch im Home Office. Dabei geht es in erster Linie um eine gute
Selbstorganisation, mehr Flexibilitdt und einen sinnvollen Umgang mit
den individuellen Ressourcen. Ziel ist es dabei, Druck abzubauen und
mehr Qualitat in Arbeit und Privatleben zu erfahren. So lassen sich auch
permanente Verdnderungen und spontane Herausforderungen besser
bewdltigen.

Online-Kleingruppenworkshop: max. 15 Teilnehmer

Inhalte:

* Work is ariver — der neue Arbeitsstil

* Ziele, Aufgaben und PrioritGten

* Realistische Zeitplanung

¢ Umgang mit Stérungen und Unterbrechungen
* Grenzen setzen und Nein-Sagen

Modernisierungskosten einfach
kalkulieren - Kostenschatzungs-
methoden fur Makler

Bei nahezu jeder Immobilie gibt es Schadensbilder wahlweise in Kom-
bination mit Modernisierungsbesonderheiten. Und immer wieder die
Frage an den Makler: ,Was kostet das“e Auch Banken bendtigen zur
finalen Kreditentscheidung Aufstellungen zu bereits getatigten Moderni-
sierungen, den aktuellen Zustand des Hauses sowie Kostenkalkulationen
Uber geplante Investitionen. Nur selten wird ein Bauschadensachver-
st@ndiger oder Architekt mit einem differenzierten Angebot je Gewerk
beauftragt. Der Makler bendtigt schnell und unkompliziert einen Uber-
blick Uber die zu erwartenden Kosten, um den Serviceerwartungen sei-
ner Kunden gerecht zu werden. Und genau das lernen Sie in diesem
Training: Zustandserfassung und Kostenschdtzung so einfach wie bei
einem Auto, direkt in der Maklerpraxis umzusetzen.

Inhalte:

* Die Begriffe: Bauschaden/Baumangel/Modernisierung einfach erklart

* Die 3 Arten der Kostensch&tzung

* Pauschale Modernisierungskosten fUr Standardimmobilien

* Wertspezifische BerUcksichtigung von Investitionskosten

* Methoden zur Verldngerung der Restnutzungsdauer bei (unterstell-
ter) Modernisierung

Fachseminare 17

Termin
Di., 19.09.2023, 09:00 — 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 299,00 €
Nicht-Mitglieder: 399,00 €

Referent:
Lars Baus

Autor, Trainer und Berater

152

000 - ¢

Termin
Mo., 25.09.2023, 18:00 — 19:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Andreas Habath

Diplom Immobilienwirt (EIA),
Lertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)

15 (OJ
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Das grune Dach - die rechtlichen und
veriraglichen Probleme der Dachbe-
grunung in der Immobilienwirtschaft

Nicht die Dachbegrinung, sondern die rechtliche Absicherung und die
immobilienwirtschaftliche Kostenabwicklung schaffen die Probleme.
Neben der Kostensituation liegt der Fokus auf der grundlegenden ver-
traglichen Absicherung der Dachbegrinung. Dabei ist die Neuerstel-
lung aus gestalterischen Aspekien ebenso ein Bestandteil wie die
Dachbegrinung als dkologische oder energiesparende MaBnahme.
Mit diesen Kenntnissen werden Sie zukUnftig die schwierige Situation
der Neuerrichtung und der vertraglichen Absicherung gegeniber Mie-
tern und EigentUmern, meistern. Der wirtschaftliche Vorteil und das wirt-
schaftliche Betreiben ist sodann problemilos.

Inhalte:

¢ Die Abgrenzung

* Reparatur des Bestandsdachs oder Neuerrichtung einer
Dachbegrinung

¢ Die Dachbegrinung als Modernisierung oder energiesparende
MaBnahme

* Die rechtliche/vertragliche Absicherung gegentber Mietern oder
EigentUmern

Abmahnungen vermeiden - die
10 haufigsten Stolperfallen im Blick!

Die meisten Rechfsstreitigkeiten und Abmahnungen, die nicht nur Zeit,
sondern auch Geld kosten, kdnnen vermieden werden,wenn die Grund-
lagen des Werberechts berUcksichtigt werden. Ziel des Seminars ist, die
wichtigsten aktuellen Wettbewerbsregeln verstandlich zu vermitteln, um
Streitigkeiten zu vermeiden. Die Themen werden anhand von Beispiels-
fallen aus der Praxis der Wettbewerbszentrale anschaulich dargestellt.
Das neue UWG (Mai 2022) u.a. mit neuen Vorschriften zur Werbung mit
Kundenbewertungen wird berUcksichtigt, ebenso die ersten Erfahrun-
gen im Zusammenhang mit den Vorschriften zur Provisionsteilung.

Inhalte:

* UWG allgemein

e Preiswerbung

e Informationspflichten
¢ Kundenakquise

* Abmahnungen

Termin
Di., 26.09.2023, 10:00 — 14:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 149,00 €
Nicht-Mitglieder: 199.00 €

Referent:
Bernd Lemke

Jurist und Betriebswirt, Fachautor

DO i;: ©

Termin
Mi., 27.09.2023, 14:00 — 17:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 99,00 €
Nicht-Mitglieder: 199,00 €

Referentin:
Jennifer Beal

Rechtsanwdiltin,
GeschdaftsfUhrerin der
Wettbewerbszentrale Berlin

30 (O



Flachen zu Bauland machen -
Bauleitplanung

Die Bauleitplanung als zentrales Instfrument der stadfebaulichen Ent-
wicklung. Welche Voraussetzungen mussen fur eine Bebaubarkeit oder
fUr eine Umwandlung in Bauland vorliegen?

Das Webinar geht auf die Grundlagen der Bauleitplanung ein und er-
ortert die Entwicklung zu Bauland.

Weiterhin wird auf die Grundsé&tze zur Umwandlung eingegangen.

Inhalte:

* Vorbereitende Bauleitplanung — Fidchennutzungsplan
* Verbindliche Bauleitplanung — Bebauungsplan

e ZulGssigkeit von Vorhaben

* Bauen im Innenbereich — AuBenbereich

* Entwicklung von Baulandfldchen

Rhetorik in der Abschlussphase
des Immobilienverkaufs

Es handelt sich um die Bruchteile von Sekunden, die entscheiden, ob hier
wieder ein teurer Streuverlust entsteht oder wir den Weg erfolgreich zu Ende
gehen. Aber die Gedanken mUssen noch weiter gehen; denn es bleibt nicht
bei dem einmaligen Erfolg durch die einmalige Beurkundung eines Immo-
biliengeschdafts. Amerikanische Wirtschaftsforschungsinstitute haben auf
dem Immobiliensektor einen Faktor von durchschnittlich 2,9 erechnet. Das
heiBt, dass ein Objektumsatz von 300.000 € einen Gesamtgeschdaftswert von
870.000 € darstellt, den dieser Abschluss nach sich zieht. Wir berbcksichtigen
dabei nach der Kundenfindungsphase die Kundenbindungsanstrengun-
gen mit ,,Nachkauf*, Zusatzkauf z.B. von Anlageobjekten sowie das aktive
Empfehlungsmanagement. Das alles kann aber erst greifen, wenn es zu
diesem Erstgeschaft gekommen ist, weil némlich im anderen Fall Ihr Kolle-
ge diese Rechnung aus dem vorigen Absaiz positiv zu spiren bekommt.
Hier sind es also die Bruchteile von Sekunden an der Weggabelung, die
Uber Streuverlust oder Uber weitere Gewinne entscheiden.

Inhalte:

¢ Analyse der bisherigen Streuverluste und der entgangenen Umsdétze

* Ablauf eines zielgerichteten Verkaufsgesprdaches

* Rhetorische, dialektische und philosophische Selbstverstandlichkeiten

* Abschlussformulierungen fur alle Kundentypen

* Abschlusstechniken fUr alle Situationen

e Abschlusseinwdnde und das Prinzip der Selbstversténdlichkeit im
Immobilienabschluss

Faktor 2,9 — auch bei uns, hier kommt das ,,Wie2"

Fachseminare 19

Termin
Do., 05.10.2023, 10:00 — 12:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €
Nicht-Mitglieder: 139,00 €

Referent:
Primus Spiegelhalter

Dipl.-Ing. Architekt und
Bausachverstandiger

(M T ilim

Termin
Do., 05.10.2023, 14:00 — 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 99,00 €
Nicht-Mitglieder: 149,00 €

Referent:
Werner Scholgens

Spezialist fUr Trainings und
Seminare in der Immobilien-
branche

(M Erl=
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Update zum Thema Datenschutz - Termin
o Fr., 06.10.2023, 10:00 — 11:00 Uhr
Was hat sich getan?

Veranstaltungsort

MaBnahmen zum Thema Datenschutz miUssen in jedem Unternehmen An Ihrem Schreibtisch

umgesetzt sein. Wie in allen Rechtsgebieten, gibt es hier aber kein "fer- Teilnehmerpreis pro Person

IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 49,00 €
Nicht-Mitglieder: 99,00 €

fig". In diesem Webinar méchten wir Sie Uber die Neuerungen zum The-
ma Datenschutz informieren.

Zur Einhaltung des Datenschutzes ist die Datensicherheit eines der tra-
genden Pfeiler - erfahren Sie, welche technischen Entwicklungen, wel-
che Risiken und Lésungen es hier gibt.

Referent:
Inhalte: Eric Drissler
e Was gibt es Neues?

¢ Wo muss ich MaBnahmen oder Dokumentationen anpassen? Geschaftsfohrer, externer
* Wie sehen aktuelle Falle und Enfscheidungen aus? Datenschutzbeauftragter

e Rechte und Pflichten fUr Verantwortliche und Mitrabeiter

DOO : ©

Mit der Markistudie als Bewertungs- Wl
. . Mo., 09.10.2023, 18:00 — 19:30 Uhr
instrument zum Alleinauftrag

Veranstaltungsort
Egal was und wie der Makler bewertet, es ist in den Augen des Eigen- An Ihrem Schreibtisch
tOmers meist falsch! Jeder Verkdufer hat seine eigene Preisvorstellung, Teilnehmerpreis pro Person
die zum Leidwesen der Makler grundsdtzlich zu hoch ist. Gerade im ak- IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59.00 €
fuellen Marktumfeld braucht es Uberzeugende und nachvollziehbare Nicht-Mitglieder: 109,00 €
Argumente. Lernen Sie in diesem Workshop eine echte Alternative zu
einer klassischen Immobilienbewertung kennen und holen Sie so mehr
Alleinauffrége zu marktgerechten Kaufpreisen. Vermeiden Sie mit die-
Referent:
Andreas Habath

ser Methode auch die Konfrontation mit dem Verkdufer beim Vorliegen
einer starren Immobilienbewertung. Lassen Sie stattdessen den Markt fir
Sie sprechen. Aber was ist Gberhaupt das Marktgeschehen und welche
Mechanismen greifen. Machen Sie ab jetzt den Markt fUr Inre Verkaufer
fransparent, ohne sich preislich festzulegen!

Diplom Immobilienwirt (EIA),
Lertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)

Inhalte:
¢ Die 3 Komponenten des Immobilienmarktes
¢ Der Aufbau und Inhalt einer Marktstudie

* Die Quellen fUr Vergleichskaufpreise
* Markitstudie beim EigentUmer prdsentieren und Uberzeugen
* Die Festlegung des Angebotskaufpreises



Kurzvideo Marketing:
5 Tipps fur Instagram Reels mit
Viralitatspotenzial fur Makler

Zu den groBen Herausforderungen im Content-Marketing gehort es, re-
gelmdaBig Inhalte zu produzieren, die begeistern. Das Gute ist: Sie brau-
chen das Rad nicht sténdig neu zu erfinden. In diesem Webinar erfahren
Sie, wie Sie lhren bestehenden Content strategisch effizient aufbereiten,
um das Potenzial vermeintlich alter Inhalte optimal auszuschépfen. Ler-
nen Sie, Social Media Inhalte ohne Druck zu erstellen.

Inhalte:

* Definition Content-Recycling

¢ Welche passenden Content-Formate gibt es auf Facebook und
Instagram

* Welche Inhalte sich fUr ein Recycling eignen

* Wie Sie in Ihren Arbeitsablaufen das Content-Recycling gleich
mitdenken kdnnen

* Wie Sie dltere Videos/Bilder/Texte wiederverwenden

WEG Update

Anhand der aktuellen Rechtfsprechung, vor allem des BGH, werden
wichtige Entscheidungen und Tendenzen des WEG-Rechts dargestellt.

Fachseminare 21

Termin
Mi., 11.10.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referentin:
Giulia Fioriti

GrUnderin mecoa Medien-
coaching, Social Media Expertin

Termin
Mi., 11.10.2023, 17:00 — 18:30 Uhr

Veranstaltungsort
BZ — Business Center, Ludwig-Erhard-StraBe 18,
20459 Hamburg

Teilnehmerpreis pro Person

IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 45,00 €
Nicht-Mitglieder: 65,00 €
IVD-Nord Junioren in der Ausbildung: kostenfrei

Referent:
Dr. Matthias Loffler

Richter am Amtsgericht in
Hannover

15 (&2
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WEG in der Praxis Termin
Do., 12.10.2023, 10:00 — 17:00 Uhr
Das Seminar ist ein Workshop, der ausgehend von Beispielsfallen aus Veranstaltungsort
dem Alitag der Wohnungseigentumsverwaltung zum einen Grund- Reichshof Hamburg, Kirchenallee 34-36,
kenntnisse im WEG-Recht vermitteln bzw. vertiefen, zum anderen die zu- 20099 Hamburg
weilen komplizierte WEG-Rechtsprechung maglichst einfach und auch
fUr den Nichtjuristen verstandlich darstellen will. Teilnehmerpreis pro Person
Es werden die fur die Verwaltung interessanten praktischen Probleme IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 279,00 €
aus richterlicher Sicht diskutiert als auch die Probleme, die den Teilneh- Nicht-Mitglieder: 379.00€

mern "auf den N&geln brennen'!

Inhalte:
¢ Abgrenzung Sonder-/Gemeinschaftseigentum

Referent:

, Dr. Matthias Loffler
* Finanzverwaltung

* Technische Verwaltung
* EigentUmerversammlung

Richter am Amtsgericht in

Hannover
* Haftung der Verwaltung

e Prozessuales

(v Il

Exposé 2.0: Was der Kaufermarkt Termin

Do., 12.10.2023, 10:00 — 11:30 Uhr
verlangt
Veranstaltungsort

Mit der Zinswende sank die Nachfrage nach Kaufimmobilien. In fast al- An lhrem Schreibtisch

len Regionen ist das Immobilienangebot gestiegen. Das bedeutet, dass Teilnehmerpreis pro Person

IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Vielleicht auch eine Gelegenheit, die firmeninterne Optik, die Textimen- Nicht-Mitglieder: 109.00 €

ge etc. der Exposés zu hinterfragen2 Wie es Innen gelingt, ihre Exposés

Makler:iinnen mehr Energie in ansprechende Exposés stecken sollten.

zu optimieren, um mehr Aufmerksamkeit und Klicks zu erzielen, erfahren

Sie in diesem Web-Seminar.

Referent:

Inhalte: Bernhard Hoffmann

o Ubernimmt ChatGPT bald das Schreiben von Exposé-Texten?
Wie weit ist die Technik, wo sind ihre Grenzen? Inhaber Agentur Sprachgut

« Mit welchen Uberschriften ziehen Sie Leserinnen und Leser in den
Texte

* Textldngen: liegt in der KUrze die Wirze?

¢ Wie werden Angebote im Internet gelesen? Was wollen Nutzer?

e Web-Exposé versus PDF-Exposé. Wo haben webbasierte Exposés
dies Nase vorn?

* Flinke Helfer: Grundriss-Aufbereitung, virtuelles Homestaging,
Panoramatouren etc.

* Fotoauswahl: Was beachten, was vermeiden?

15 (CJ



WEG meets Baurecht - Der WEG-
Verwalter und die Abnahme des Ge-
meinschaftseigentums vom Bautrager

Die Abnahme des Gemeinschaftseigentums liegt an der Schnittstelle
zwischen Baurecht und WEG. Eigentlich hat jeder einzelne Wohnungs-
erwerber das Recht zur Erkldrung der Abnahme. In der Regel wird aber
ein sog. Vergemeinschaftungsbeschluss gefasst, durch den die Zustdn-
digkeit auf die Gemeinschaft der Wohnungseigentimer Ubergeht.
Dann ist der Verwalter als Organisator und Manager gefragt. Er muss die
Abnahme juristisch und fechnisch organisieren sowie insbesondere die
Mdangelabarbeitung steuern. Dazu gehdrt die Koordination der techni-
schen Sachverstdndigen und die sténdige Ruckkopplung mit der WEG
um evil. nétige BeschlUsse zum weiteren Vorgehen zu fassen. Wie soll
mit ausstehenden Leistungen und nicht abgearbeiteten Madngeln um-
gegangen werden? Welche juristischen Wege gibt es¢ Kann das durch
MehrheitsbeschlUsse erfolgen2 Hat das WEMoG an dieser Stelle Ande-
rungen mit sich gebrachte

Intensivkurs Architekturgeschichte
Teil 4 - Baukunst vom Jugendstil bis
zur Postmoderne

Dieser eigens fUr die Immobilienwirtschaft entwickelte Intensivkurs ver-
mittelt Wissen Uber alle wichtigen Architekturepochen von der Antike
bis zur Moderne. lhre Kenntnisse Uber Baustile und ihre Ornamente kén-
nen Sie gezielt als Vorteil bei Akquise und Vermarktung historischer Im-
mobilien einsefzen. Das individuelle Potential eines Objekts kommt mit
fundierten Informationen Uber seine Geschichte erst richtig zur Geltung.
Ihre Kunden werden lhre Fachkompetenz und den Mehrwert eines Alt-
baus zu schatzen wissen.

Inhalte:

* Baustile von der Antike bis in die 1980er Jahre

¢ Historische Baumaterialien

¢ Ornamente und Stilelemente

¢ Hochwertige Seminarunterlage als Handbuch fur den taglichen Ge-
brauch

» Sonderteil: Historische Wohnung 1891/92

Fachseminare 23

Termin
Di., 17.10.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Kai-Peter Breiholdt

Fachanwalt fUr Miet- und
WEG Recht

15 (OJ

Termin
Di., 17.10.2023, 18:00 — 20:00 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €
Nicht-Mitglieder: 139,00 €

Referent:
Dr. Udo Felbinger

Kunsthistoriker

DO ©
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Die Maklerpflichten nach dem LSl
oo a Mi., 18.10.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Gebdaudeenergiegesetz (GEG) -
E . . 2 C . M kl h 1. Veranstaltungsort

nergieausweils Oo. Im Makierrec An Ihrerm Schreibtisch
Das Gebd&udeenergiegesetz (GEG) regelt u.a. die Vorgaben fir die Teilnehmerpreis pro Person
Erstellung, die Auslage und die Aushdndigung des Energieausweises IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
und enthdlt Pflichten for Immobilienmakler. Sehr bekannt ist die Plicht Nicht-Mitglieder: 109,00 €

zur Aufnahme der Energieausweisangaben bei der Vermittlung von Im-
mobilien in den kommerziellen Immobilienanzeigen. In der Annonce, im
Expose und im Online-Expose ist dies weitgehend von den MaklerbUros
umgesetzt. Was gilt aber bei Social Media Posts mit Immobiliene We-
niger bekannt sind auch die moglichen BuBgelder, die gegen Makler

Referent:
Sven R. Johns

verhdngt werden kénnen, wenn ein Energieausweis nicht rechtzeitig Rechtsanwalt
vorgelegt wird. In diesem Webinar geht es um alle Maklerpflichten nach
dem GEG und die Ausnahmen von der Pflicht, einen Energieausweis zu

erstellen.

Inhalte:

¢ Energieausweisangaben - Pflicht

* Social Media Posts Immobilien und EA

¢ Auslage Energieausweis

» Ubergabe Energieausweis

* Ausnahmen von der Energieausweispflicht

Manche Dinge gehdren einfach zusammen.
BRUNATA-METRONA optimiert immobilien-

wirtschaftliche Prozesse mit smartem

Know-how und innovativer Technologie. \z BRUNATA
*

METRONA

www.brunata-metrona.de
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Totenwohnungen - Ein roter Faden Termin
Do., 19.10.2023, 10:00 — 11:30 Uhr
Eine Tatortreinigerin kldrt auf. Ein Verwesungsgeruch im Hausflur, ein Veranstaltungsort
UberfUlliter Briefkasten. Es folgt ein Polizei- und Feuerwehreinsatz, beglei- An Ihrem Schreibtisch
tet durch viele Mieterfragen. Taglich h&ufen sich nun die Beschwerden
zum Geruch, zu krabbelnden Kafern im Treppenhaus oder zu Maden, Teilnehmerpreis pro Person
die aus den Schéchten in WOhnUngen kommen. IVD—MITglleder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
In diesem Webinar erfolgt die Thematisierung der Pfichten und not- Nicht-Mitglieder: 109.00 €

wendigen Abldufe, um derarfige Situationen kompetent zu meistern,
durch Schnelligkeit hohe Folgekosten zu verhindern und am Ende den
Hausfrieden wieder herstellen. Zeigen Sie lobenswerte Verantwortung
gegenuUber der Gesundheit Ihrer eigenen Arbeitnehmer und schitzen
Sie zusatzlich Mieter und Burger vor Infektionen. So verhindern Sie Krank-
heitsausfdlle bei lhrem Personalstand und handeln strukturiert und fach-
lich ein Tabu-Thema ab, in welchem die meisten Verwalter und Makler
in der Vermietung noch unbeholfen und Uberfordert sind.

Inhalte:

» Definition und Ziel dieser Dienstleistung

e Wer darf diese Leistungen umsetzen?

* Schnittstellen: GerUche und Schadlinge

* Arbeits-, Gesundheits- und Infektionsschutz in Umgang mit
Totenwohnungen

* Kosteneinschatzung

¢ (mogliche) Kostentrager

e Leitfaden fUr den praktischen Ablauf

* Gesetzliche Grundlagen und Normen m

Referentin:
Franka Mantei

GeschdaftsfUhrerin DHI Deutsche
Hygiene- und Infektionsschutz
oHG

15 (CJ

Fallen im Umgang mit Mietern Termin

Mi., 25.10.2023, 10:00 - 12:00 Uhr
Im Verlauf eines Mietverhdltnisses treten oftmals Probleme und Unstim- Veranstaltungsort
migkeiten auf, insbesondere im Umgang mit Mietern. Diese kann man An e Saleisiiseh

oftmals jedoch geschickt vermeiden oder das Konfliktpotential entspre-
chend verringern. Folgende Fragen beantworten wir in diesem Seminar

Teilnehmerpreis pro Person

URET e (o Sies IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €

* Was gilt es bei der Rdumungsklage zu beachten? Nicht-Mitglieder:

*  Wie geht man mit einem zahlungsunfahigen Mieter um?

* Wie verhdlt man sich korrekt, wenn sich der Mieter nicht an die
Hausordnung hali2

* Was tun, wenn der Mieter die Miete minderte

* Was tun bei unberechtigter Tierhaltung?

* Vermeiden Sie gemeinsam mit uns Probleme im Umgang mit Mietern.

Inhalte:

¢ Mietrecht

* R&umungsklage

* Hausordnung

e Zahlungsunfahigkeit des Mieters
* Mietminderung

139,00 €

Referentin:
Laura Eckert-Rinallo

Dozentin
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Typische Fehler im Gutachten

In diesem Webinar lernen Sie die typischen Fehlerquellen und ihre L6-
sungen kennen und erhalten wissenswerte Tipps aus der Praxis der Sach-
verstandigen.
* Fehler im Bodenwert erkennen
o UbergroBe Grundsticke und ihre Ticken
o GrundstUcke tatsdchlich oder nur theoretisch aufteilen
o Ertragsrelevanter Bodenwert kommt bei teuren Lagen haufig vor
... und weitere
* Fehler bei der Gebdudebewertung vermeiden
o Falsche Gebdudenutzung in der vorhandenen Lage
(Landwirtschaftliche Gebdude oder Biro im Wohngebiet)
o Negative Doppelbericksichtigung von Sanierungsbedarf
als einer der haufigsten Fehler
o Fehlende Anpassung bei Bericksichtigung von Modernisierungen
¢ Die Nutzungen verursachen Probleme
o Nicht systemkonformer Mietansatz wurde verwendet
o Grundsticksmarktbericht wurde nicht analysiert — wo sind die
Hinweise auf Daten
o Zum Grundsatzverstandnis: Wie beeinflussen sich Mietansatz
und Liegenschaftszinssatz gegenseifig ... und weitere

KONTAKTIEREN SIE UNS:

TEL 040-8818735-0
FAX 040-8818735-110
MAIL info@el-pa.de
WEB www.el-pa.de
ADRESSE EL-PA GmbH
Muihlendamm 72a
22087 Hamburg
INSTAGRAM elpa.gmbh
FACEBOOK el-pa gmbh

Eine saubere Sache,

L )

Termin
Do., 02.11.2023, 10:00 - 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referentin:
Stephanie Schdafer

Sachverstandige fur
Immobilienbewertung

L-PA

| GEBAUDEMANAGEMENT | BAUSERVICE
Eine saubere Sache.

WENN'S SAUBER
LAUFEN SOLL: EL-PA

Abfall- und Kostenoptimierung
Behaltertransport

Sperrmiill und Entriimpelung
Boxen- und Behdlterreinigung
Miilistandplatzbau mit Konzept

GEBAUDEMANAGEMENT
. Objektbetreuung
Haustechnik
Verkehrssicherungspflicht (VSP)
Gebdaudereinigung
Gartenpflege und -planung
Winterdienst
Notdienst 24/7

BAUSERVICE

. Abbrucharbeiten
Heizung- und Sanitérarbeiten
Elektroarbeiten
Trockenbauarbeiten
Tapezierarbeiten, Maler-
und Lackierarbeiten
Fliesenarbeiten
Bodenbelagsarbeiten
Tischlerarbeiten
Treppenhaus- und Wohnungssanierung
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Home-Staging als Marketingwerk- (el
o o o Di., 07.11.2023, 09:00 — 13:00 Uhr
zeug - Mit minimalem Aufwand zum
. | Eﬁ ki' Veranstaltungsort
maximailen e Reichshof Hamburg, Kirchenallee 34-36,
20099 Hamburg
Was beim Autoverkauf Iangst Ublich ist, funktioniert beim Hausverkauf
erst recht: Polieren, Schéden ausbessern und kleine Investitionen in eine Teilnehmerpreis pro Person
attraktive Innengestaltung zahlen sich beim Verkauf in Zeit und Geld IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 179,00 €
doppelt und dreifach aus. Acht von zehn Personen kénnen sich Réu- Nicht-Mitglieder: 279.00 €

me nicht anders vorstellen als genauso, wie sie bei einer Besichtigung
prasentiert werden. Dies fGhrt dazu, dass die Interessenten bei einem
negativen ersten Eindruck die Immobilie oft frihzeitig verlassen und sie

o . : . S Referentin:
nicht in die engere Wahl ziehen. In diesem Seminar lernen Sie, wie Sie

die Immobilie — bewohnt oder unbewohnt - vorbereiten kdnnen, um die |

Verkaufszeiten zu minimieren und die Verkaufspreise zu maximieren. : _h_r} / Grinderin der Deutschen
Home-Staging Akademie

Inhalte: ‘ o in Hamburg

» Was ist Home-Staging?@ o

* Warum Home-Staging?
e Wann passt Home-Staging?
o Besonders geeignete Objekte
o Gibt es Falle, fUr die es sich nicht eignete
* Home-Staging Grundregeln
* Home-Staging Zimmer fr Zimmer
* Was sollite man vermeiden?
 Praktische Ubungen: Bewohnte/Méblierte Objekte

o Wie gehe ich heran? Erarbeitung, Diskussion und Auflésung
* Verkauf: Argumentation und Psychologie m %0'55\/ @
Wenn der Mieter nicht zahlt und was Termin

o . Di., 07.11.2023, 10:00 — 12:00 Uhr

Vermieter dagegen tun konnen
Veranstaltungsort

Immer wieder kommt es vor, dass Mieter ihre Miete oder auch die Ne- An Ihrem Schreibtisch

benkostennachzahlung nicht begleichen. Vermieter fragen sich daher Teilnehmerpreis pro Person

Madeleine von Beckerath

unweigerlich, ob sie nun mahnen, abmahnen oder Klage einreichen IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 8900 €

kédnnen. Insbesondere auch, da man ungern eine Frist verstreichen las- Nicht-Mitglieder: 139.00 €

sen mochte. Jeder Mieter ist ein Individuum fUr sich. In einigen Fallen hilft
ein klérendes Gesprdch aber in anderen Fdllen heiBt es weitere Schritte
einleiten. In diesem Seminar betrachten wir nicht nur den Mietausfall,
sondern auch die unterschiedlichen Beweggrinde wie z.B. Spielsucht
oder Zahlungsunfahigkeit und stellen Ihnen ein sinnvolles Forderungsmao-

Referentin:
Laura Eckert-Rinallo
nagement vor.
Dozentin
Inhalte:

e Mietausfall

* Zahlungsunfahigkeit

* Forderungsmanagement
* Unbeglichene Mietzahlungen
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Besser schreiben: Briefe und E-Mails

Schriftiche Kommunikation gehért zum beruflichen Alltag. Gute Schrei-
ben sind ein Zeichen der Kundenorientierung. Dabei kommt es nicht
nur auf die Rechtschreibung an, sondern auch auf Verstandlichkeit und
Hoflichkeit. Sind die Worter der Zielgruppe bekannt? Ist die Gliederung
lesefreundlich? Welche Anreden sind erlaubt? Dieses Webinar vermittelt
das Wissen, um Texte im beruflichen Kontext besser und zielfGhrender zu
gestalten.

Inhalte:

* Die Phasen der Textproduktion

¢ Hamburger Verstandlichkeitsmodell
e Briefe und E-Mails

(@JERTE

Smarter Service flur
smarte Gebaude

e Alle Dienstleistungen und Geréte,
um der novellierten Heizkostenver-
ordnung gerecht zu werden

e Rauchwarnmelder-Komplettpaket,
inklusive 24/7-Notdienst
und aller Stordiensteinsatze

e Digitale Sensoren, um manuelle
Prifungen, Anfahrten und Rundum-

CO, zu sparen sorglos-

Losungen
von Objektus

Mehr Informationen auf

Termin
Mi., 08.11.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referentin:
Dr. Cathrin Christoph

CCAW GmbH, GeschdaftsfUhrerin




Strategien fur schwer verkaufliche
Immobilien

Jeder Makler kennt das: der Verkauf Iauft nicht so, wie man gedacht
hat oder man muss Auftrdge fir Immobilien annehmen, die schwer
oder gefuhlt gar nicht verkauft werden kénnen.

In diesem Workshop haben Sie die Méglichkeit Ihre ,,Problemfdlle’ vor-
zustellen und gemeinsam mit den anderen Teilnehmern und dem Refe-
renten Strategien und Lésungen zu erarbeiten, wie Sie doch zu einem
erfolgreichen Geschaft kommen kdnnen.

Ziel dieses Workshops ist nicht nur einen Lésungsansatz fir das konkrete
Objekt zu finden, sondern vor allem neue Blickwinkel kennenzulernen,
Mut fUr neue Ansdtze zu finden und Strategien fUr den allgemeinen Um-
gang mit schwierigen Verkdufen zu entwickeln.

Bestandsschutz in der Praxis

Gebdude unterliegen stédndigen Wandlungen hinsichtlich Regelungen,
Normen und Gesetzen.

Wann muss der EigentUmer auf Neuerungen reagieren?

Dieses Seminar vermittelt die Grundlage des Entstehens von Bestands-
schutz. Was ist Bestandsschutz, wann greift dieser, was sind die recht-
lichen Regelungen hierfir sowie die Voraussetzungen fur das Entfallen
des Bestandsschutzes.

Thema sind die formellen und materiellen Anforderungen und die Aus-
legung der formellen und konkreten Fehleranalyse.

AuBerdem werden Einblicke in die Rechtsfolgen des Bestandsschutzes
gewadhrt.

Inhalte:

e Voraussetzungen fUr Bestandsschutz

¢ Entstehen / Entfallen des Bestandsschutzes

¢ Nutzungsaufgabe, bauliche Verdnderungen
* Rechftsfolgen

Fachseminare 29

Termin
Do., 09.11.2023, 10:00 — 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
IntercityHotel Hannover Hauptbahnhof Ost,
Andreas-Hermes-Platz 1, 30161 Hannover

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 279,00 €
Nicht-Mitglieder: 379.00 €

Referent:
Axel Kloth

GeschdaftsfUhrer von J.L. Volckers &
Sohn, Spezialist fUr beratungs-
intensive Immobilien und Eigen-
tUmerkonstellationen und ehem.

Vorstandsvorsitzender des IVD
Nord e.V.
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Termin
Do., 09.11.2023, 10:00 — 12:00 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €
Nicht-Mitglieder: 139,00 €

Referent:
Primus Spiegelhalter

Dipl.-Ing. Architekt und
Bausachverstandiger
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Wertermittlung von el

q Mo., 13.11.2023, 18:00 — 19:30 Uhr
Eigentumswohnungen -
Die wichtigsten Besonderheiten

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

In diesem Training lernen Sie die grundlegenden Denkansdtze und Teilnehmerpreis pro Person
Zusammenhdnge der marktkonformen Bewertung von Eigentums- IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
wohnungen praxisnah kennen, um sachgerechte Wertermittiungen Nicht-Mitglieder: 109,00 €

durchzufGhren. Dieses unverzichtbare Basis-Know-How bendtigt jeder
Immobilienprofi auch abseits der reinen Wertermittlung. Eigentumswoh-
nungen sind keine GrundstUcke, die z&hlen zu den grundstUcksgleichen
Rechten. In Verbindung mit dem WEG ergeben sich hierdurch vielfdltige
Abweichungen in der Bewerfung. Woher wissen Sie, ob der Miteigen-

Referent:

Andreas Habath
tumsanteil um Grundbuch auch marktgerecht iste Wie werden Garten- Diplom Immobilienwirt (EIA),

fldchen bewertete Welche besonderen Marktfaktoren werden bendtigt Zerfifizierter SV fUr Immobilien-

und woher beziehe ich diese? Lernen Sie auBerdem die Hohe der Erhal- bewertung (ISO/IEC 17024)

fungsricklage mittels einer einfachen Formel einzuschétzen.

Inhalte:

* Der marktkonforme Miteigentumsanteil

¢ Bewerten von Sondernutzungsrechten (z.B. Garten)
« Rechtlicher Uberblick und Neuerungen im WEG

* Die 2 Gesichter des Vergleichswertverfahrens

* Praxisbeispiel mit Ertrags- und Vergleichswert
MaBV I:I
@ 1,5

Aktive Stressbewadltigung WELLD
o Di., 14.11.2023, 10:00 — 12:00 Uhr
bei Herausforderungen

Veranstaltungsort
In diesem Live-Online-Training erfahren Sie, wie Sie besser mit akuten An lhrem Schreibtisch
Stressbelastungen in herausfordernden Situationen umgehen kénnen. Teilnehmerpreis pro Person
Sie lernen die Zusammenhdnge zwischen Stressreizen und Stressreaktio- IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89.00 €
nen kennen, entwickeln ein Bewusstsein fur lhre persénlichen Stressoren Nicht-Mitglieder: 139,00 €
und erfahren, was Sie selbst tun kdnnen, um lhren Stress erfolgreich zu
bewdltigen.
Das Training wird mit Zoom durchgefUhrt. Technische Voraussetzungen
Referent:
Lars Baus

sind ein Laptop oder Computer mit Kamera und Mikrofon sowie eine
stabile Internet-Verbindung. Die Teilnehmenden erhalten vorab per E-
Mail einen Einladungslink. Dokumente werden digital bereitgestellt.
Autor, Trainer und Berater
Inhalte:

* Die Stressreaktion: Biologisches Verteidigungssystem
* Stress-Verhalten: Denken, FUhlen und Handeln

¢ Stress-Symptome: Wie wir Stress erleben

e Basisfaktoren fUr Stressresistenz
e Akfiver und passiver Stressabbau



Zielgruppen fur Mikrowohnungen und
moderne Wohngemeinschaften

Gute Kenntnisse von Zielgruppenbedurfnissen fragen dazu bei, Ange-
bote besser im Markt zu positionieren, Beratungsmandate zu erweitern
oder neue Teilmdrkte zu erschlieBen. Mit dem Webinar wird entspre-
chendes Wissen vertieft.

Mikrowohnungen und moderne Wohngemeinschaften sind im Trend.
Gemeinschaften und Wohnumfelder, die einen Mehrwert schaffen, ent-
stehen allerdings nicht automatisch. Der Kurs zeigt auf, wie mit einer gu-
fen Mischung aus flexiblen und stabilisierenden Zielgruppen eine (zu)
hohe Fluktuation in Appartement-H&user reduziert werden kann, auf
welche modernen Formen von Wohngemeinschaften Zielgruppen im
mittleren und héheren Preissegment ansprechen und welche Erwartun-
gen mit Mikrowohnungen und WG-Wohnungen erfullt werden mussen.

Inhalte:

* Wersind die Zielgruppen fUrs Mikrowohnen?

¢ Wie lassen sich Segmente innerhalb der Zielgruppe unterscheiden?2
¢ Auf welche Lagen/Angebote sprechen sie an?

* Welche Vermarktungsbotschaften ergeben sich daraus?

* Wie kann die Zielgruppe angesprochen werden?

Die digitale Revolution im regionalen
Wettbewerb

Das Google Business Profil (GBP) ist ein leistungsstarkes Werkzeug fUr klei-
ne und mittelstdndische Unternehmen. Es ist kostenlos und bietet eine
einfache Maoglichkeit, die Sichtbarkeit Ihres Unternehnmens zu erhéhen,
ohne teure Werbung schalten zu mussen. In einer Welf, in der immer
mehr Menschen online nach lokalen Unternehmen (80%) suchen, ist das
Google Business Profil ein Muss fUr jedes Unternehmen, das im lokalen
Wettbewerb erfolgreich sein mdchte. Es ist die Moglichkeit, online sicht-
bar zu sein, Kunden zu erreichen und mehr Geschdafte zu generieren.
Erarbeiten Sie sich einen digitalen Wettbewerbsvorteil fir einen effekti-
veren Weg neue Objekte zu akquirieren oder auch um neue Mitarbeiter
zu finden. UNABHANGIG VON WIRTSCHAFTLICHEN SCHWANKUNGEN!
Ich zeige Ihnen, worauf es bei einem erfolgreichen Google Business Pro-
fil ankommt, inkl. Worksheet und Whitepaper.

Inhalte:

* Google Business Profil Potential ausschépfen- ohne teure Agentur
* Tipps: z.B. Vor der Konkurrenz gefunden werden

e Wer manipuliert Inr Profil

* kostenfreies Google & Social Media Marketingmaterial

¢ do's & dont's in der GBP Optimierung

e Google Support
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Termin
Di., 14.11.2023, 16:00 — 17:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referentin:
Dr. Joélle Zimmerli

Soziologin, Geschd&ftsfUhrerin
Zimraum GmbH

(M) @

Termin
Mi., 15.11.2023, 10:00 — 12:00 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €
Nicht-Mitglieder: 139,00 €

Referentin:
Irene Woike

Google Business Profil Spezialistin

DO ©
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Alle Jahre wieder - Schimmel ist Termin
. Do., 16.11.2023, 10:00 — 17:00 Uhr
vermeidbar

Veranstaltungsort

In der Heizperiode bereitet Schimmel viele Probleme, was die Wohnungs- Intercity Hotel Hamburg Dammtor-Messe,

wirtschaft viel Zeit und Geld kostet. Lastig sind vor allem die Diskussio- St. Petersburger Str. 1, 20355 Hamburg
nen rund um Wohnklima und Nutzerverhalten — das leidige ,,Heizen und Teilnehmerpreis pro Person
LOften". Nahrung erhdlt das Thema zusétzlich durch die Bestrebungen, IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 279,00 €
Energiekosten zu sparen, was auch im ndchsten Winter akut bleiben wird. Nicht-Mitglieder: 379,00 €
Ziel des Seminartages ist es, die Ursachen fur Schimmelbildung bewer-
fen zu kdnnen. Hierzu gehdéren Messungen von Temperatur und Feuchte,
um die erforderlichen Fakten zu erhalten. Am wichtigsten jedoch ist die
Kommunikation mit den Betroffenen. Uberwiegend dominiert der Einfluss

der Wohnnutzung und darUber muss dann gesprochen werden — sach-

Referent:

Johannes Zink
lich, verstandnisvoll und kompetent. Hierbei profitieren Sie von der Uber
30-jahrigen Erfahrung des Referenten mit energieeffizientem Bauen und Sachverstandiger fOr Bauphysik
und unabhdngiger Energiebe-
rater; Schwerpunkte Raumklima
und Schimmelpré&vention,

Energieeffizienz beim Bauen,

Wohnen. Auf Basis von vielen tausend Klimamessungen fUr die Wohnungs-
wirtschaft erhalten Sie Einblick in die Ursachenermittlung und Mieterkom-
munikation, um die Schimmelfélle dieser Saison besser zu bewdltigen.

Inhalte: Modernisieren und Wohnen
* Voraussetzungen fir Schimmelwachstum

e Gesundheitliche und rechtliche Aspekte

* Bauliche und nutzungsbedingte Ursachen

e Wdarmebricken und Raumklima

¢ Der Taupunkt und die ,relative” Feuchte

e Zusammenhdnge von Heizen und LUften

e Fakten und Mythen Uber das Liften
* Bedienungsanleitung fur schimmelfreies Wohnen plad @
55

Tagesaktuelle Veranstaltungen veroffentlichen wir online unter
www.ivd-nord.de/veranstaltungen




Den Kaufverirag bis ins Detail
verstehen und seinen Kunden
verstandlich erklaren konnen

Heute ist es fUr einen Immobilienmakler unerl@sslich, die wichtigsten In-
haltspunkte eines Immobilienkaufvertrages zu kennen und diese seinen
Kunden einfach und verstandlich erkldren zu kénnen. In einem um-
kampften Markt muss jeder Makler mit der Struktur des Kaufvertrages
und dem zeitlichen Ablauf vertraut zu sein. Wo muUssen die Besonder-
heiten eines Kaufobjektes in einem Kaufverirag untergebracht wer-
den. Welche Unterlagen sollte der Makler im Vorfeld der Beurkundung
besorgen, um einen reibungslosen Ablauf des Immobilienverkaufs

zu gewdhrleisten. Nur wer einen Kaufvertrag seriés vorbereiten kann
und die wichtigsten Inhaltspunkte eines Kaufvertrages seinen Kunden
versténdlich und nachvollziehbar erkldren kann, kann seine Kunden-
bindung steigern und neue Kunden gewinnen.

Wenn Sie als Makler einen Kaufvertrag optimal vorbereiten, erspart
Innen dies zahlreiche und zeitverzégernde Nachfragen seitens des
Notariats, der finanzierenden Banken und der K&ufer. Auf diese Weise
gelingt es Ihnen, lhre értliche Marktstellung zu festigen und einen
exzellenten Ruf in der Branche (Notare, Banken, Gerichte, Betreuer)
aufzubauen.

In diesem Webinar lernen Sie die wichtigsten Punkte eines Immobilien-
kaufvertrages kennen und wie Sie als Makler den Inhalt Inren Kunden
verstandlich erkldren kénnen. Nach dem Webinar kénnen Sie auch
Kaufvertradge optimal vorbereiten. Der Fokus des Webinars liegt auf
praktischen und alltagsgetesteten Beispielen.

Update Maklerrecht

Die Veranstaltung vermittelt einen umfassenden und praxisnahen Uber-
blick Uber die aktuelle Rechtsprechung des Bundesgerichtshofs zum
Maklerrecht sowie Uber neue Entwicklungen in der obergerichtlichen
Judikatur.
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Termin
Do., 16.11.2023, 15:00 — 17:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 89,00 €
Nicht-Mitglieder: 139,00 €

Referent:
Martin Kausch

Dipl.-Sachverstandiger (DIA)
sowie Charted Surveyor (MRCIS),
Schéfer Immobilien GmbH

(M T ilim

Termin
Di., 21.11.2023, 10:00 — 11:00 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 49,00 €
Nicht-Mitglieder: 99,00 €

Referentin:
Ricarda Breiholdt

Partnerin bei Breiholdt Voscherau
Immobilienanwdlte,
Fachanwdltin fOr Miet- und
Wohnungseigentumsrecht,
Rechtsberaterin im IVD Nord
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Aktuelle Herausforderungen Te’"Q“Q" s 1000 - 1130 U
. Mi., 22.11. , 10:00 - 11:30 Uhr
im Wettbewerbsrecht

Veranstaltungsort

Das Seminar beinhaltet alle aktuell wichtigen Fragen und Themen aus An Ihrem Schreibtisch
dem Wettbewerbsrecht in der Immobilienwirtschaft. Der Trainer ist der
HUter der Wettbewerbshotline im IVD und bekommt regelmaBig die ak-
tuellsten Abmahnungen zur Bearbeitung.

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Inhalte:

*  Wie umgehen mit Abmahnungen?

Referent:
Leif Peterson

* Dauerthema Pflichtangaben in Immobilienannoncen
* Welche Werbeaussagen erlaubt oder verboten sind

e Was bei Direktwerbung beachtet werden muss
Rechtsanwalt und Betreuer der

IVD-Wettbewerbshotline

* Typische Fehler beim Erstellen einer Website

(M) N =

Komm' auf den Punkt - Wirkungsvoll S
. Do., 23.11.2023, 10:00 - 11:30 Uhr
argumentieren
Veranstaltungsort
Um zu Gberzeugen, brauchen Sie gute und schlUssige Argumente. Kun- An Ihrem Schreibtisch

dengesprdache, Verhandlungen, Prasentationen und Besprechungen
laufen erfolgreicher, wenn Sie Ihre Argumente klar und souverdn dar-
stellen kénnen.

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €

Nicht-Mitglieder: 109,00 €
Das Kommunikationstraining vermittelt lhnen, wie sich Uberzeugende

Argumentationen in unterschiedlichen Situationen aufbauen lassen
und wie Sie Ihren Standpunkt wirksam vertreten, indem Sie sich auf das
Referentin:
Saskia Rutner

Wesentliche konzentrieren. Steigern Sie Inre Argumentationskompetenz
und punkten Sie mit den Mitteln der angewandten Rhetorik.

Inhalte: Kommunikationswissenschaftlerin

* Die Grundlagen des Argumentierens (M.A.)/-frainerin, Schauspielerin,

* Argumentationsmuster: Glasklar und pointiert Sprecherin

¢ Emotionale und sachliche Argumentation

¢ Argumentationsziele und Strategien
* Der Koérper argumentiert mit: Einsatz von Stimme, Mimik und Gestik

DOO i: ©



Digitale Kaltakquise

Zu wenig Leads? Eigentumer und Nachfrager erreichen Uber SEO, SEA
und Social Media Marketing. Gemeinsam analysieren wir die messba-
ren Bedurfnisse eurer Zielgruppen und ich stelle euch passende Losun-
gen vor, mit denen ihr Anfragen in euren Webseiten generieren konnt.

Bautechnisches Wissen fur
Immobilienverwalter, Immobilien-
kaufleute und Nichttechniker vom
Fundament bis zur Dachpfanne

Kaufmdannische Mitarbeiter werden im Alltag immer mehr mit bautech-
nischen Fragestellungen und Grundlagen konfrontiert, da die kauf-
mdnnischen und technischen Abteilungen in Wohnungsunternehmen
und bei Verwaltungsunternehmen bei der Umsetzung von Neubauten
und Modernisierungen eng zusammenarbeiten. Nicht selten fehlt das
gegenseitige Verstandnis fUr die jeweilige Sicht auf das Projekt und die
sehr unterschiedlichen Problemlagen. Aber auch Mieter / EigentUmer
konfrontieren die Mitarbeiter/innen in der Verwaltung, Vermietung und
der Bestandsbewirtschaftung zunehmend mit technischen Fragen.
Ohne zu sehr in die Tiefe zu gehen, werden im Seminar daher wesent-
liche Elemente des Bauprozesses dargestellt. Dabei werden sowohl der
Neubau als auch Besonderheiten bei Modernisierungen bericksichtigt.
Der Schwerpunkt ist die praxisnahe und mit Beispielen unterlegte Ver-
mittlung der Inhalte. Das Verstdndnis fechnischer Fragestellungen und
damit auch der Austausch mit Kollegen aus technischen Abteilungen
wird verbessert.
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Termin
Di., 28.11.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Jan Kricheldorf

Inhaber Wordliner GmbH,
Maklerversteher & Digitalexperte

ADCAIN

Termin
Mi., 29.11.2023, 10:00 — 16:00 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 169,00 €
Nicht-Mitglieder: 219,00 €

Referent:
Gotthard Grieseler

GeschdaftsfUhrer Grieseler GmbH,
Sachverstandiger fUr bebaute
und unbebaute Grundsticke
(TOV)

45 (O]
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Mitarbeiterschulung
zum Thema Datenschutz

Das Sensibilisieren aller Mitarbeiter zum Thema Datenschutz und Ver-
sorgen mit dem notwendigen Know-How ist von enormer Bedeutung.
Nur so kann der Verantwortliche sicherstellen, dass die Vorgaben der
DSGVO und andere gesetzlichen Regelungen zum Datenschutz einge-
halten werden.

Das Kernthema dieses Webinars ist es, das Grundversténdnis fUr den kor-
rekten Umgang mit personenbezogenen Daten zu vermitteln und den
Mitarbeitern die notwendige Sicherheit zu geben.

Das Webinar richtet sich daher gerade an die Unternehmen die keinen
eigenen Datenschutzbeauftragten benannt haben, der diese Aufgabe
gemdB Art. 39 (1) b DSGVO Ubernimmt und wir daher mehrfach jéhrlich
durchgefihrt, um auch neuen Mitarbeitern schulen zu lassen.

Inhalte:

* Grundlagen des Datenschutzes

¢ Umgang mit personenbezogenen Daten

* Betroffenenrechte

* Rechte und Pflichten fUr Verantwortliche und Mitarbeiter

Die Maklerformel nach der neuen
ImmoWertV 21

Nach einheitlicher Meinung der Gerichte gehort die richtige Kaufpreis-
einschétzung zu den Kernaufgaben des Immobilienmaklers. Doch setzt
der Makler in der Praxis diese Forderung um¢ Zwischen Schnellbewer-
tfungen und Kurzgutachten gibt es eine riesige FUlle an Bewerfungstools
und Vorlagen. FUr Makler spielt aber Effizienz eine entscheidende Rolle.
Zudem muss die Kaufpreis-Analyse auch fUr Laien versténdlich sein. Ein
Feuerwerk an Fachbegriffen und Zahlenkolonnen konterkariert meist
das Ziel den Alleinauftrag zu bekommen. Hier lernen Sie, wie Sie ohne
"Fach-Chinesisch" mit Hilfe des Vergleichswertverfahrens EigentUmer
von lhrer Expertise Uberzeugen. Nutzen Sie das Alleinstellungsmerkmall
»Wertermittlung" gewinnbringend fir sich und verabschieden Sie sich
vom Zahlenzauber der Onlinetools.

Inhalte:

* Die 2 Vergleichswertvarianten

* Die 5 Hauptkriterien, die den Kaufpreis beeinflussen

¢ Aus welchen Quellen bezieht man Vergleichsfalle?

* Die Maklerformel als Akquiseinstrument richtig nutzen
¢ Die Zieloaummethode in der Maklerpraxis

Termin
Fr., 01.12.2023, 10:00 — 11:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Eric Drissler

GeschdaftsfUhrer, externer
Datenschutzbeauftragter

DOO i: ©

Termin
Mo., 04.12.2023, 18:00 — 19:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Andreas Habath

Diplom Immobilienwirt (EIA),
Zertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)



Aktuelles Mietrecht - Update

Der Referent gibt einen Uberblick sowohl Gber diese Novellierungen wie
auch Uber die grundlegenden Urteile des Bundesgerichtshofs.

Aktuelles Mietrecht

Das Mietrecht unterliegt sténdigen Anderungen. Der Gesetzgeber hat

wieder mehrere Regelungen des Mietrechts, wie die Heizkostenverord-

nung, das Telekommunikationsgesetz und das Mietspiegelrecht gedn-

dert. Im Justizministerium werden weitere Anderungen vorbereitet. Au-

Berdem hat der Bundesgerichtshof wieder zahlreiche Enfscheidungen

verkUndet, deren Kenntnis fUr die Praxis von Bedeutung sind.

Das Seminar stellt

« die beabsichtigten und erfolgten Anderungen des Mietrechts dar

* die akfuelle Rechtsprechung des BGH zum Wohnraum- aber auch
Gewerberaummietrecht dar.
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Termin
Di., 05.12.2023, 17:00 — 18:30 Uhr

Veranstaltungsort
BZ — Business Center, Ludwig-Erhard-StraBe 18,
20459 Hamburg

Teilnehmerpreis pro Person

|IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 45,00 €
Nicht-Mitglieder: 65,00 €
IVD-Nord Junioren in der Ausbildung: kostenfrei

Referent:
Prof. Dr. Ulf Borstinghaus

(Mit-) Autor von zahlreichen
juristischen FachbUchern, Mit-
begrinder und Ehrenvorsitzender
des Deutschen Mietgerichtstages
e.V., Honorarprofessor an der
Universitat Bielefeld

O i: @

Termin
Mi., 06.12.2023, 09:00 — 16:00 Uhr

Veranstaltungsort
IntercityHotel Hamburg Dammtor-Messe,
St. Petersburger Sir. 1, 20355 Hamburg

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 279,00 €
Nicht-Mitglieder: 379.00 €

Referent:
Prof. Dr. Ulf Borstinghaus

(Mit-) Autor von zahlreichen
juristischen FachbUchern, Mit-
begrinder und Ehrenvorsitzender
des Deutschen Mietgerichtstages
e.V., Honorarprofessor an der
Universitat Bielefeld

v I
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Rechtlich fit fur das nachste Jahr

Sind Sie schon rechtlich fit fir das Jahr 20242

Diese Veranstaltung dient dem Rickblick auf essentielle rechtliche An-
derungen im laufenden Jahr sowie dem Ausblick auf das, was die Ver-
walter, Makler und Sachversténdige voraussichtlich im neuen Jahr er-
wartet.

Bewerten in dynamischen
Immobilienmarkten

Der deutsche Immobilienmarkt war in den vergangenen 10 Jahren von
einem Rekord zum anderen Rekord geprégt. Gerade in GroBstadten
und Metropolregionen waren die jéhrlichen Zuwdéchse meist im guten
zweistelligen Bereich. Die Zinswende machte 2022 innerhalb kurzester
Zeit alle bekannten Marktmechanismen zunichte. Die Immobilienbe-
wertung funktioniert nicht mehr wie vor einem Jahr. Die verfUgbaren
Marktdaten sind jedoch noch von der ,guten* Zeit gepragt und 2023
nicht mehr anwendbar. Wie reagiert man als Immobilienprofi auf diese
Gegebenheiten? Welche Moglichkeiten bietet die ImmoWertV und wie
kénnen Kaufpreise auch in Zeiten des Marktdruckes marktgerecht be-
wertet werden? Lernen Sie, wie Sie in diesem Marktumfeld richtig be-
werten und vor allem auch Uberzeugen.

Inhalte:

¢ Aktuelle Marktsituation: Markteinbruch oder Marktberuhigung?

* Wie war die Preisentwicklung der letzten 10 Jahre?2

» Historischer RUckblick: Wann war der Markt zuletzt rGcklaufig und
wie wurde agiert?

* Neubau- und Bestandsimmobilien: Wo geht die Reise hin?

e Empfehlungen fUr Marktkorrekturen in den Wertermittlungsverfahren

Termin
Do., 07.12.2023, 10:00 - 11:00 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 49,00 €
Nicht-Mitglieder: 99,00 €

Referentin:
Ricarda Breiholdt

Partnerin bei Breiholdt Voscherau
Immobilienanwdlte,
Fachanwdltin fOr Miet- und
Wohnungseigentumsrecht,
Rechtsberaterin im IVD Nord

QOO i: ©

Termin
Mo., 11.12.2023, 18:00 — 19:30 Uhr

Veranstaltungsort
An lhrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Andreas Habath

Diplom Immobilienwirt (EIA),
Lertifizierter SV fUr Immobilien-
bewertung (ISO/IEC 17024)



Diese Daten werden zum Jahresende
2023 geloscht - DSGVO und
Immobilienburo

Wie werden Immobilienfirmen die vielen Daten, die sie verarbeiten wie-
der los2 Welche Daten dirfen geléscht werden und welche mUssen ge-
|6scht werden?

Welche Aufbewahrungsfristen bestehen?

Vorschriften aus MaBV, DSGVO und GwG sowie Grundsatze der
ordnungsgemdBen BuchfUhrung.

Die Organisation der Aufbewahrung und Léschung von Daten steht je-
des Jahr zum Jahresende erneut auf dem Prifstand, wenn es in den
Immobilienfirmen darum geht, die richtigen Daten zu I6schen.

Inhalte:

e Loschfristen

* Aufbewahrungsfristen

¢ Wann mussen Immobilienfirmen Daten |6schen?

¢ Welche BuBgelder drohen nach DSGVO bei VerstoBen?

Bei uns in sicheren Hinden
Ihre Vorteile als IVD-Mitglied

Exklusive Versicherungsleistungen

Als Mitglied des IVD profitieren Sie umfassend von unseren Spezialkonzepten,
die auf Ihre Tatigkeit als Immobilienmakler*in, Verwalter*in, Sachverstandige*r

oder Berater*in zugeschnitten sind.

Funk, groBter inhabergefuhrter und unabhangiger Versicherungsmakler und
Risk Consultant in Deutschland, ist seit Jahrzehnten der erfahrene Partner des IVD.

Absicherungen, auf die Sie bauen kénnen

Gebaude-Versicherungen fur Immobilienportfolios
Funk Immobilien-Garantie
Vermogensschaden-Haftpflicht-Versicherung
Betriebs-Haftpflicht-Versicherung
Vertrauensschaden-Versicherung
Rechtsschutz-Versicherung

Cyber-Versicherung

Funk Office Police

VvV ¥V VV VV VYV

Betriebliche Krankenversicherung u. v. m.

Ihr Kontakt: Johann Ulferts | j.ulferts@funk-gruppe.de | fon +49 40 35914-487 | funk-gruppe.com

Fachseminare 39

Termin
Di., 12.12.2023, 13:00 — 14:30 Uhr

Veranstaltungsort
An Inrem Schreibtisch

Teilnehmerpreis pro Person
IVD-Mitglieder und deren Mitarbeiter: 59,00 €
Nicht-Mitglieder: 109,00 €

Referent:
Sven R. Johns

Rechtsanwalt

Drohnen-Versicherung, Vermdgensschaden-Haftpflicht fur Verwaltungsbeirate, Mietkautions-Deckung,
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LEHRGANG “GEPRUFTE/R IMMOBILIENMAKLER/IN (EIA)” IN HAMBURG

PRAXISWISSEN FUR IMMOBILIENMAKLER

Fur alle diejenigen, die sich das Praxiswis-
sen flir eine Tatigkeit als Immobilienmakler/
in (EIA) aneignen wollen, bietet die Europai-
sche Immobilien Akademie in Hamburg ab
dem 11. August 2023 einen Prasenzlehrgang
an, der in acht Wochenend-Blécken durchge-
fuhrt wird. Maklerrecht, Grundstiicksverkehr,
Steuern und Wettbewerbsrecht stehen eben-
so auf dem Lehrplan wie Immobilienbewer-
tung, Finanzierung, Nachhaltigkeit und Mar-
keting fir Immobilien. Die Wochenendblocke

finden jeweils am Freitag von 13:30 bis 20:45 Uhr sowie am Samstag von 8:00 bis 16:00 Uhr

statt. Die Teilnehmer des Lehrgangs erhalten umfangreiche Lehrgangsmaterialien in digitaler

Form. Nach erfolgreichem Abschluss wird den Lehrgangsteilnehmern die Abschlussbezeichnung

,Geprufte/r Immobilienmakler/in (EIA)” zuerkannt. Ebenfalls erhalten sie mit bestandener Prii-

fung ein IHK-Zertifikat mit der Bezeichnung ,Immobilienmakler IHK“. Die Europdische Immobi-

lien Akademie ist als Fachschule des Immobilienverbandes Deutschland (IVD) staatlich anerkannt.

STUDIENMODUL

Geprufte/r Immobilienmakler/in (EIA)

Termine:

11. August bis 06. Oktober 2023

. Block
. Block
. Block
. Block
. Block
. Block
. Block
. Block

0 N O U1 A WN R

Prifung

11.08.-12.08.2023
18.08.-19.08.2023
25.08.-26.08.2023
01.09.-02.09.2023
08.09.-09.09.2023
15.09. -16.09.2023
22.09.-23.09.2023
29.09.2023

06.10.2023
09:30—12:30 Uhr

Lehrgangszeiten

FREITAG SAMSTAG
13:30 - 20:45 Uhr 08:00 - 16:00 Uhr

Teilnahmegebihren pro Person:

1.770 € (IVD-Rabatt 100.- € pro Lehrgang)

*Mit der Belegung des Lehrgangs wird die Weiterbildungspflicht
gemaR § 15b Absatz 1 MaBV fir drei Jahre erfiillt.

NORDE.V.
§1%7s ] DIE IMMOBILIEN
UNTERNEHMER.

Organisatorische Abwicklung

IVD Region Nord e.V.

Thorben Krupke +49 (0)40 35759913
thorben.krupke@ivd-nord.de
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PRAXISWISSEN FUR MIET- UND WEG-VERWALTER

Fur alle diejenigen, die sich das Praxiswissen
fir eine Tatigkeit als Miet- und WEG-Verwal-
ter/in (EIA) aneignen wollen, bietet die Euro-
paische Immobilien Akademie in Hamburg ab
dem 06. Oktober 2023 einen Prasenzlehrgang
an, der in acht Wochenend-Blécken durchge-
fihrt wird. Praxis und Recht der Miet- und der
WEG-Verwaltung,
Jahresabrechnung und Wirtschaftsplan ste-

Eigentimerversammlung,

hen ebenso auf dem Lehrplan wie technische
Verwaltung.Die Wochenendblocke finden je-

weils am Freitag von 13:30 bis 20:45 Uhr sowie am Samstag von 8:00 bis 16:00 Uhr statt. Die
Teilnehmer des Lehrgangs erhalten umfangreiche Lehrgangsmaterialien in digitaler Form. Nach

erfolgreichem Abschluss wird den Lehrgangsteilnehmern die Abschlussbezeichnung ,Gepriifte/r
Miet- und WEG-Verwalter/in (EIA)” zuerkannt. Ebenfalls erhalten sie mit bestandener Prufung
ein IHK-Zertifikat mit der Bezeichnung , Geprifte/r Miet- und WEG-Verwalter/in IHK”. Zusatzlich
eignet sich der Lehrgang optimal zur Priifungsvorbereitung zum Zertifizierten Verwalter (IHK).

STUDIENMODUL

Geprifte/r Miet- und WEG-Verwalter/in (EIA)

Termine:
06. Oktober bis 08. Dezember 2023

1. Block 06.10.-07.10.2023
2. Block 13.10.-14.10.2023
3. Block 03.11.-04.11.2023
4. Block 10.11.-11.11.2023
5. Block 17.11.-18.11.2023
6. Block 24.11.-25.11.2023
7. Block 01.12.-02.12.2023*

* Ersatztermin

08.12.2023
09:30 —12:30 Uhr

Prifung

Lehrgangszeiten

FREITAG
13:30 - 20:45 Uhr

SAMSTAG
08:00 - 16:00 Uhr

Teilnahmegebiihren pro Person:

1.770 € (IVD-Rabatt 100.- € pro Lehrgang)

*Mit der Belegung des Lehrgangs wird die Weiterbildungspflicht
gemal § 15b Absatz 1 MaBV fiir drei Jahre erfillt.

EUROPAISCHE
f[[ IMMOBILIEN
\/—‘ AKADEMIE

Staatlich anerkannte Fachschule des ivd

Informationen und Beratung

Europaische Immobilien Akademie e.V.
Hohenzollernstr. 35, D-66117 Saarbriicken

Tel: +49 (0)681 3875130
info@eia-akademie.de, www.eia-akademie.de
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Deutsche
Immobilien-Akademie
an der Universitét Freiburg
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Seit iiber
25 Jahren bei
der DIA!

Berufsbegleitendes Studium fuir
Immobiliensachverstandige

Studiengang zur Vorbereitung auf die Abschlisse Immobilienbewerter/in (DIA) und
Diplom-Sachverstéandige/r (DIA) fir die Bewertung von bebauten und unbebauten

Grundstticken, ftir Mieten und Pachten.

Seit 1994 bildet die Deutsche Immobilien-Akademie (DIA) Sachverstandige fur die Verkehrswert-
ermittlung aus. Grundlage dieses Studiengangs ist einerseits das fachliche Anforderungs-
profil der offentlichen Bestellung und Vereidigung in Deutschland und andererseits das normative
Dokument der Zertifizierung nach DIN EN ISO/IEC 17024.

INHALTE & AUFBAU

Mit den ersten beiden Semestern des Studiengangs
wird eine umfassende Vorbereitung auf die Tatigkeit als
Immobilienbewerter/in  fir Wohnimmobilien (Ein-/
Zwei-Familienhauser, Wohnungen) und einfache Ge-
werbestandorte angeboten.

Immobilien-
bewerter/in
(DIA)

SP, GA/GA,
7Y Y

i P S i, P .
|7 Samsstec [ 2 Somsetor [ 3 Samostor g e studienginge.

Diese Fachkenntnisse sind optimal fir Immobilien-
expert/innen, die ihrer Kundschaft eine zusatzliche
Dienstleistung im Bereich der Wertermittlung anbie-
ten mochten. FUr Studierende, die eine Vorbereitung
auf eine Berufsauslibung als Immobiliensachverstan-
dige anstreben, komplettieren die Semester 3 und 4
die Qualifikation.

Diplom-
Sachverstin-
dige/r (DIA)

GA SP/ MP;
/ /, /

£

- Beleihungswertermittiung
- Bewertung von Bauschaden

- Internationale Immobilienbewertung

SP = Schriftliche Prifung | MP = Mindliche Prifung | GA = Immobiliengutachten



PRUFUNGEN

Am Ende steht mit der Abschlusspriifung zum/r Diplom-
Sachverstandigen (DIA) fiir die Bewertung von be-
bauten und unbebauten Grundstiicken, fiir Mieten
und Pachten der Sachkundenachweis flr eine erfolgrei-
che Berufstatigkeit. Mit dem Nachweis mehrjahriger Ta-
tigkeit als Sachverstandige/r und der Erflllung weiterer
Anforderungen, ist eine DIN EN ISO/IEC 17024 konfor
me Zertifizierung durch die DIA-Zert oder eine Antrag-
stellung auf die offentliche Bestellung und Vereidigung
durch die IHK moglich.

Zusatzlich besteht die Moglichkeit, parallel oder nach
dem Abschluss des Studiengangs den akademischen
Grad Bachelor of Arts (B.A.) in Business Administ-
ration mit Studienschwerpunkt Immobilienwirtschaft/
Immobilienbewertung zu erwerben.

Nahere Informationen finden Sie unter:
www.steinbeis-cres.de

STUDIENORT & DURCHFUHRUNG

Die Studiensemester werden in Prasenzphasen zu je 14
Tagen pro Halbjahr am Akademiestandort Freiburg durch-
geflhrt. Studienstart ist zwei Mal jahrlich im Marz und
August. Das Zusammenlegen von Prasenzblocken zu 4
bzw. 6 Wochen ist mdglich und beschleunigt den Studi-
enverlauf. Unterrichtstage sind regelmafig Montag bis
Samstag.

An der Zweig-Akademie Hamburg startet das Studium
einmal jahrlich im August.

Am Studienort Bochum startet das Studium einmal
jahrlich im Marz. Die Vorlesungen werden hier in drei-
tagigen Blocken (Donnerstag — Samstag) angeboten.

Die Semester drei und vier finden ausschlieRlich am
Studienort Freiburg statt.

VORAUSSETZUNG

e ein abgeschlossenes Studium technischer oder
wirtschaftlicher Fachrichtung an einer Hochschule
oder Fachhochschule und eine mindestens dreijahrige
praktische Tatigkeit in der Bau- und Immobilienwvirt-
schaft, der Kreditwirtschaft, bei Versicherungen oder
als Makler/in

¢ oder: ein abgeschlossenes Studium zum/r Immo-
bilienwirt/in (Diplom DIANMWA) oder vergleichbaren
Abschluss und eine mindestens flnfjahrige prakti-
sche Tatigkeit

e oder: eine mindestens achtjahrige praktische Tatigkeit

e oder: eine mindestens dreijahrige intensive gut-
achterliche Tatigkeit auf dem Gebiet ,, Bewertung von
bebauten und unbebauten Grundstlcken”.

e schriftliche Bewerbung mit Zulassungsantrag und
Lebenslauf

BEWERBUNG

Eine Anmeldung zum Studium ist schriftlich mit dem
Formular ,, Antrag auf Zulassung zum Studiengang”
moglich.

Dem Antrag ist ein unterschriebener Lebenslauf
beizufiigen. Das entsprechende Formular finden Sie
auf unserer Website www.dia.de.

DIA

Deutsche
Immobilien-Akademie
an der Universitat Freiburg

AUF EINEN BLICK

ABSCHLUSS

e Nach dem 2. Semester:
Immobilienbewerter/in (DIA)

e Nach dem 4. Semester:
Diplom-Sachverstandige/r (DIA) fir die
Bewertung von bebauten und unbebauten
Grundstucken, flr Mieten und Pachten

BEGINN
jahrlich im Marz und/oder August

ORT
Haus der Akademien, Freiburg

Die ersten beiden Semester konnen auch an
unseren Studienorten Bochum oder Hamburg
absolviert werden.

AUFWAND

e 4 Semester mit jeweils 14 Prasenztagen
(Blockunterricht von Mo — Sa)

Am Studienort Bochum in dreitagigen Blocken
(Donnerstag — Samstag)

GEBUHREN

¢ Einschreibegebiihr (einmalig): 250,00 €

e Studiengebiihr (pro Semester):  1.700,00 €

¢ Priifungsgebiihren
— Immobilienbewerter/in (DIA):
— Diplom-Sachverstandige/r (DIA)

350,00 €
400,00 €

e Uberpriifung von
Immobiliengutachten:

250,00 €

KONTAKT
Deutsche Immobilien-Akademie
an der Universitat Freiburg GmbH
A Eisenbahnstr. 56 | 79098 Freiburg
& www.dia.de

Stand: Juni 2023
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DIA

Deutsche
Immobilien-Akademie
an der Universitat Freiburg

KONTAKTSTUDIENGANG SACHVERSTANDIGENWESEN - STOFFPLAN

1. Semester Std.
Einflhrung 2
Maoglichkeiten der Digitalisierung in der Immobilienbewertung 2
Grundlagen der Wertermittlung 9
Grundlagen der Volkswirtschaftslehre 5
Grundlagen der Finanzmathematik 5
Informationsgrundlagen und Nutzung der Informationsquellen |: Bereich Immobilienmarkt 5
Einrichtung und Aufgaben von Gutachterausschissen 4
Informationsgrundlagen und Nutzung der Informationsquellen Il: Bereich Grundstlicke 6
Wertermittlungsverfahren |: Vergleichswert 14
Wertermittlungsverfahren II: Ertragswert 14
Wertermittlungsverfahren |: Sachwert 14
Ausgewahlte Rechtsvorschriften fur die Bewertung 9
Anforderungen an ein Gutachten 7
Praktische Ubung zur Wertermittlung bebauter Grundstiicke 4

2. Semester Std.

Praktische Ubung zur Wertermittlung bebauter Grundsticke 5
Statistik I: Grundlagen 9
Zinstheorie 5
Rechtsgrundlagen der Sachverstandigentéatigkeit 6
Wohn- und Gewerberaum nach Bauordnungsrecht 4
Zulassige Miete und Mieterhohungsverfahren bei preisfreiem Wohnraum/ 9
Spez. Mietrecht flir Sachverstandige

Bewertungen in Zusammenhang mit Rechten an Grundstticken | 6
Investition und Finanzierung / Kalkulation von Immobilieninvestitionen 9
Bautechnik | 3
Bautechnik || 7
Bautechnik Ill 10
Bautechnik IV 5
Praktische Ubung der Gutachtenerstellung 1
Uberblick tiber Internationale Bewertungsmethoden 2
Fallstudien Immobilienbewertung 9
3. Semester Std.
Statistik [I: Zusammenhange und Zeitreihen 9
Bilanzierung und Bilanzanalyse / Unternehmensbewertung 9
Geld & Kredit 9
Steuerliche Aspekte der Immobilienbewertung 6
Steuerliche Bewertung nach BewertungsG vs. ImmoWertV und 8194 BauGB 9
Bebaubarkeitspriifung 9
Beispiele von Bewertungsverfahren bei bebauten Grundstiicken 9
Bewertungen in Zusammenhang mit Rechten an Grundsttcken II 9
Anforderungen und Aufbau eines Mietwertgutachtens 1
Ermittlung von Mietminderungen 3
Vorbesprechung fir die Erstellung der Gutachten 2
Ubung zur Bewertung von bebauten und unbebauten Grundstiicken 14
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4. Semester
Verteidigung von Gutachten

Spezielle Aufgabenstellung und Problematik der Bewertung im landlichen Raum

Stadtebaulichen Ordnungsmafinahmen
Analyse von Baugebieten und Grundsticken
Fallbeispiele aus der Wertermittlungspraxis
Bautechnik V — Altlasten und Kontaminierungen

Bewertung von Grundstticken mit Anlagen erneuerbarer Energien

Beleihungswert: Bewertung von Grundstlcken aus der Sicht von Kreditinstituten

Werbung der/des Sachverstandigen
Der/die Sachverstandige als Gerichtsgutachter
Hedonische Preismodelle

Demographische und soziodkonomische Aspekte in der Immobilienbewertung

Immobilienmarktanalyse und -entwicklung
Immobilienmarkt und Kapitalmarkt

Kolloquium Wirtschaftswissenschaften

Kolloguium Rechtswissenschaft

Kolloquium Bewertungsmethodik und Immobilienkunde

SEMESTERZEITEN AN DER DIA ZWEIG-AKADEMIE HAMBURG

Semester Datum
1. Semester 28. August — 08. September 2023
2. Semester 04. Marz — 15. Marz 2024

Klausuren (Bewerter) 21. Juni 2024

3. Semester 07 —19. Oktober 2024
4. Semester 28. April —10. Mai 2025
Klausuren 26. Juni — 27 Juni 2025

Mundliche Prifung  06. August — 08. August 2025

IHRE ANSPRECHPARTNER/INNEN

DIA Zweig-Akademie Hamburg
Geschaftsstelle des IVD Nord e.V.

A Buschstral’e 12 | 20354 Hamburg

& www.dia.de

Thorben Krupke
. 040357599-13 & thorben.krupke@ivd-nord.de

VERANSTALTUNGSORT

BZ Business Center

A Ludwig-Erhard-StraRe 18 | 20459 Hamburg

Ort

Hamburg

Hamburg

Hamburg

Freiburg oder Zuschaltung per Livestream
Freiburg oder Zuschaltung per Livestream
Hamburg

Freiburg

Deutsche Immobilien-Akademie
an der Universitat Freiburg GmbH

A Eisenbahnstr. 56 | 79098 Freiburg
& www.dia.de

Thomas Biihren
. 0761 20755-27 & buehren@dia.de

Anne Glauche
. 0761 20755-26 & glauche@dia.de
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21. September 2023

EMpﬁr’é"Rlvermde Hb’tel Hamburg
NI

) | »



KONTAKTSTUDIENGANG
SACHVERSTANDIGENWESEN

START: 28. August 2023 in Hamburg e

informieren &
anmelden!
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Deutsche
Immobilien-Akademie
an der Universitat Freiburg

IHR PARTNER
fur die Aus- & Weiterbildung
in der Immobilienwirtschaft

www.dia.de  SEMINARE | LEHRGANGE | STUDIENGANGE




